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*# EJEMPLOS SECUENCIA - ANTICIPACION

1. PREGUNTA - INTERACCION

Asunto: Una pregunta curiosa (con recompensa)
Pre-header: para los mas rapidos

Seré breve y rapido.

Estoy preparando un nuevo producto en el que voy a ensefiar el sistema al completo que
sigo para:

Generar 90 nuevas ideas para mis emails (y los de mis clientes) al mes incluso sin ser una
persona creativa.

Pero...

Para poder crear algo que de verdad sea util y que te ayude en esos momentos de bloqueo
de:

- “No tengo ni idea de lo que escribir hoy’.

Me gustaria que me respondas a este email y me digas:

¢ Qué es lo que mas te cuesta a la hora de escribir emails con
frecuencia?

Y si me respondes antes de este martes a las 15:00h voy a compartir contigo un recurso
extra.

Porque voy a grabar un video en el que te voy a ensefar los 15 asuntos con los que he
conseguido mas aperturas en los ultimos meses.
Eso es todo.

Un abrazo,
Rubén



P.D Recuerda.
1. Me respondes a la pregunta de:
¢ Qué es lo que mas te cuesta antes de escribir emails con frecuencia?

2. Y mafana te enviaré un video (solo si me has respondido) con los 15 asuntos con los que
he conseguido mas aperturas en los ultimos meses.

¢ Trato hecho?



2. PREGUNTA INTERACCION - FUNNEL LECCIONES

Asunto: ¢ Quieres saber lo que tengo entre manos?
Pre-header Pues responde a esto.

Habras abierto el email por la curiosidad y el morbo de saber lo préximo que tengo entre
manos ¢ ¢

Asi que voy al lio.

Veras, estoy preparando un entrenamiento gratuito con 3 lecciones muy TOP de Meta Ads.
Y...

Todavia estoy terminando de decidir qué dia lo hago y, sobre todo, qué contenido grabo.
Asi que en este email solo vengo a pedirte una cosa:

Que me respondas a esta pregunta de aqui

¢ Qué es lo que mas te cuesta a la hora de hacer campaiias de
publicidad rentables en Meta Ads?

Voy a leer atentamente todas y cada una de las respuestas, asi que no te cortes.
Porque me ayudara a crear lecciones mucho mas potentes.

Nada mas.

Un abrazo,

Hugo Lépez

P.D Cuando tenga claro el enfoque de las 3 clases te enviaré un email para que las puedas
ver.



3. ANTICIPACION

Asunto: Esta respuesta me ha sorprendido
Pre-header (te revelo la fecha)

Veras.
El lunes envié un email a mi lista en la que dije dos cosas importantes.

La primera:

Que estoy preparando un training gratuito de Meta Ads con lecciones muy potentes que te
van a volar la cabeza.

(Al final del email te revelo mas informacién)

La segunda:

Hice esta esta pregunta de aqui:

. Qué es lo que mas te cuesta a la hora de hacer campanas de
publicidad rentables en Meta Ads?

Y aunque he recibido respuestas de todo tipo como:

e “Mi principal preocupacion es que hay muchisimos cambios nuevos y me cuesta
estar al dia de todos”

e ‘Lo que tengo miedo es a invertir demasiado dinero y no conseguir resultados”

e “No tiene claro el proceso “sistematizado” de que hacer a la hora de lanzar
campanas y establecer un periodo para rotar ads”

e “En mi caso lo que me resulta mas complicado es saber valorar si realmente la
camparia esta teniendo éxito y estoy consiguiendo los resultados esperados”

Lo que mas me ha llamado la atencion (con diferencia) es que la mayoria de las respuestas
hablaban de:

La segmentacion.

De que no sabian como segmentar bien para llegar a su cliente ideal.



Y ha sido tal aluvion de respuestas de este tipo que me ha hecho reflexionar y afiadir una
leccion en la que hablaré de segmentacion en 2024.

(Pero no solo de eso, también de angulos y conceptos creativos).
Ahora bien... Cuando lo haré? ¢«
Eso lo sabras manana.

Este jueves a las 10:00h vas a recibir un email de invitacidon a mi nuevo training gratuito de
Meta Ads donde resuelvo todas las incognitas :)

Atento al siguiente correo.

Un abrazo,
Hugo Lopez



4. ANTICIPACION

Asunto: Se nos esta yendo de las manos

Hay un elemento que es critico si quieres conseguir llamar la atencién con tus anuncios en
video.

Te hablo del gancho inicial (o el hook)
Porque si.
Ser capaz de conseguir la atencién en los primeros 1,5 - 3 segundos es clave.

El problema que veo es que a muchos anunciantes con esto de “llamar la atencién” se les
esta yendo un poco de las manos.

Me explico.

Ultimamente veo videos (también creatividades) que no tienen una vinculacién directa entre
anuncio y pagina de destino.

¢ El motivo?

Buscan conseguir el clic rapido y ponen el foco unicamente en la parte inicial del anuncio.
¢ El problema?

Basicamente dos:

e Puedes conseguir muchos clics salientes y visitas a la pagina de destino pero pocas
conversiones al no haber coherencia entre anuncio y oferta.

e Puedes atraer el tipo de audiencia incorrecta.
¢Larazon?
Este tipo de anunciantes se ha quedado SOLO con la mitad de la la informacion.

Han oido que los primeros segundos del anuncio son clave, pero se han olvidado de otro
concepto esencial:

LA RETENCION.



Porque la realidad es que un verdadero anuncio ganador tiene que trabajar tres elementos
esenciales.

Estos de aqui:

1. El gancho.

2. La retencion.

3. Lallamada a la accion.
De verdad, esto marca la diferencia.
Ahora bien, ¢ cémo conseguirlo?

Teniendo una metodologia para crear anuncios ganadores, algo de lo que voy a hablar en
un directo gratuito que voy a dar dentro de poco.

Todavia no sé la fecha (esta semana ya la tendré clara).

Lo que si que te puedo confirmar es que va a ser una de las formaciones gratuitas mas
potentes que he hecho hasta la fecha.

Es mas.
Te avanzo que este es el titulo :)

Como convertir TikTok Ads en una nueva (y potente) maquina de adquisicién de clientes a
través de la creacion de anuncios ganadores

Te cuento mas durante esta semana.

Un abrazo,
Hugo Lépez



5. ANTICIPACION

Asunto: El proyecto en el que llevo trabajando los ultimos meses
Pre-header

Uno de los motivos por los que he dejado el trabajo en el que llevaba los ultimos 6 afios
disefiando todo tipo de embudos de ventas ha sido para:

Tener mas tiempo para poder invertirlo en mi (y en todo lo que viene).

De hecho...

Mientras se esta enviando este email deberia de estar llegando a Madrid.

Porque mafana tengo un vuelo a las 7 de la mafana en direccién a lbiza.

¢ Para pegarme el festival de mi vida en pleno enero con un frio de mil demonios?

Nop.

Voy a estar del 8 al 15 en una Villa para hacer una formacion intensiva de funnels de venta.
Algo que me habria sido completamente imposible si hubiera seguido donde estaba.

Por eso, hay veces que es necesario aprender a soltar para seguir avanzando en la vida a
nivel personal y profesional.

Es mas.
Si no hubiera tomado esa decision...

Ahora mismo no te podria estar escribiendo este email y contarte el proyecto en el que he
invertido unas cuantas horas los ultimos meses.

Algo que en realidad vas a descubrir mafiana a las 10:00 am en tu bandeja de entrada.

Porque a esa hora te voy a presentar:

LEADMADNESS CONGRESS

El evento online de dos dias en el que aprenderas las estrategias y técnicas de captacion
de leads y funnels que lo van a reventar en este 2024.

Este es el proyecto que se ha llevado la mayor parte de mi tiempo (junto con Hugo Lépez) y
que vera la luz en unas horas.



Eso si...

Ya te avanzo que no vamos a estar solos.

Nos hemos rodeado de 11 expertos en diferentes areas del marketing digital como: el
copywriting, la publicidad, las redes sociales, el disefio web, el SEO y los embudos de

venta.

Para ensenarte una metodologia con la que poder un sistema capaz de:
Aumentar tu visibilidad.
Conseguir clientes potenciales cualificados.
Transformar esos leads en clientes.
Convertir tus clientes en compradores recurrentes.
Y si, vas a poder acceder a todos los directos de forma gratuita y online.

Pero eso te lo contaré manana.

Un abrazo,
Rubén Manez

P.D Mafana a las 10:00 am (Madrid) te enviaré un email para que puedas reservar tu plaza
gratis en LeadMadness Congress.



6. ANTICIPACION GENERAL - 26 FEB - 19:00h

Asunto: Esto es lo proximo que tenemos entre manos
Preheader: (Spoiler dentro)

Hay una cosa que esta clara.

Los dos somos dos culos bien inquietos y no podemos pasar mucho tiempo sin probar:
>> Nuevas estrategias.

>> Nuevas fuentes de trafico.

>> Nuevas formas de aumentar el ticket medio de cada suscriptor.

¢, El motivo?

Si te dedicas a este sector estaras de acuerdo con nosotros de que como te despistes te
quedas fuera de la ecuacion.

Que la velocidad con la que hay cambios es brutal y que es muy facil quedarse descolgado
a la minima de cambio.

Ese es el principal motivo por el que nuestros proyectos son nuestro primer campo de
pruebas.

El “laboratorio” en el probamos todo tipo de estrategias para documentarlas y después
ensenarselas a todos los miembros de LeadMadness.

Y ha llegado el momento de hacer una nueva prueba ¢+

Asi que si tienes un minimo de interés en saber lo que estamos tramando, tienes que
quedarte con estas dos ideas.

La primera:

Estamos preparando una clase gratuita y en directo muy potente en la que te hablaremos
de las dos estrategias de ventas mas rentables.

Dos técnicas que hemos probado tanto en nuestros proyectos, como en los de clientes.
Sera en marzo.

Algo que nos lleva al siguiente punto...



También habra un contenido exclusivo de pago (opcional) para todo aquel que quiera ir un
paso mas y ver esta estrategia desde dentro.

Con ejemplos REALES y NUMEROS.

Lo segundo:

Si te unes a LeadMadness antes del proximo 12 de marzo a las 23:59h vas a tener acceso
a dos contenidos bestiales:

e El detras de escenas de una estrategia de ventas muy potente con la que
conseguimos picos de facturacion.

e Una masterclass en directo de 2 horas en la que veras como planificar secuencias
de venta de forma organica.

Y después de este pequenio spoiler...

En este enlace puedes unirte a LeadMadness y tener acceso a los dos recurso extra (antes
del 12 de marzo).

Un abrazo,
Hugo & Rubén
P.D Si ya eres miembro de LeadMadness vas a tener acceso a los dos contenidos sin tener

gue pagar ni un solo euro.

(Es lo que tiene estar dentro del club, cualquier cosa que sacamos ya lo tienes)



\"4 EJEMPLOS SECUENCIA - INVITACION

INVITACION GENERAL

Asunto: Clase en directo de embudos de venta
Preheader: (invitacion dentro)

Si te gustan los embudos de venta y las estrategias para aumentar la facturacion, casi
seguro que lo te voy a decir en este email te va a flipar.

Porque llevo el ultimo mes (entre otras cosas) he estado preparando el contenido de una
formacion gratuita y en directo junto a mi socio Rubén Manez.

Una clase que te aseguro que va a ser muy potente y...

No tendra nada que ver con los “tipicos webinars” en los que te dan 20 minutos de
contenido y después ya te venden.

Eso no va con nosotros.
Porque si, al final de la sesién también te presentaremos nuestro proyecto en comun.
Pero las 2 horas de antes vas a poder ver con todo detalle:

e La estrategia exacta que llevo aplicando en los ultimos 4 afios para aumentar mi
visibilidad, autoridad y conseguir picos de facturacion.

e CoOmo pasar a una persona que no te conoce de nada de un estado de “no sé que
tengo un problema” a “joder, creo que tu producto/servicio es justo lo que estaba
buscando”

e Las 5 fases vitales a la hora de planificar un lanzamiento en directo y como deberias
de estructurar todos y cada uno de los emails.

e Una forma sencilla de identificar a las personas que estan interesadas en tu oferta
pero que tienen dudas que te ayudara a convertir antes a los indecisos.

e El motivo por el que la mayoria de lanzamientos fracasan y cémo tienes que
estructurar bien todo tu proceso de ventas.

e ;Qué hacer con todas las personas que no te han comprado pero que si que estan
interesadas en tus servicios o formaciones? Veras el potencial de los embudos
automatizados.



e Como crear anuncios ganadores que generen leads cualificados dispuestos a
comprarte.

¢, Qué parece?
Suena bien, ¢no?

Entonces haz clic en este enlace para reservar tu plaza gratuita para el miércoles 13 de
septiembre.

Nos vemos dentro.

Un abrazo,



EMAIL EXTENSION DEL BULLET

Asunto: Flash Campaigns
Preheader:

Si el asunto te ha sonado a chino mandarino y piensas que me he olvidado de traducir el
texto...

Entonces debes reservar tu plaza para la masterclass en directo que voy a dar este martes
5 de marzo.

Esta de aqui mismo.

¢ El motivo?

Lo vas a descubrir si sigues leyendo este email.

Veras.

Hay un tipo de campafia con el que puedes conseguir...

Ventas diarias y picos brutales de facturacion que pueden aumentar la
rentabilidad total de un negocio.

Y si...
Me refiero a las: Flash Campaigns.

Porque cuando haces un lanzamiento, hay dos gatillos mentales que te hacen multiplicar tus
ventas:

e {5 Laurgencia
e <" Laescasez
La realidad es que movemos el culo antes cuando sentimos que vamos a perder algo.

Y si, lo sé... Hasta aqui no te cuento nada nuevo.

Pero el problema es que este tipo de estrategias las hemos normalizado en negocios de
formacion con los famosos webinars, eventos...


https://yourunads.es/masterclass-meta-ads-1

Pero deberia planificar este tipo de campafas_cualquier negocio.
Tiendas online, negocios locales, freelancers y empresas de servicios...

No solo del nicho infoproductor.

Y es que las flash campaigns te permiten tocar una serie de angulos para convertir a
desconocidos en clientes que seria MUY dificil con otro tipo de estrategias.

Por eso, en la clase gratuita del proximo 5 de marzo te voy a ensenar:
e Laimportancia de tener planificadas y calendarizadas estas flash campaigns.

e El motivo por el que te recomiendo si o si tener campafas activas por tiempo
limitado como si fueran “micro-lanzamientos”.

e Dos ejemplos REALES de flash campaign en tiendas online y negocios de captacién
de leads.

e El poder de combinar este tipo de campanas (con una estructura que ensefiaré en la
masterclass) con una estrategia evergreen funcionando 24/7.

¢ Para verla?

Solo tienes que hacer clic en este enlace y reservar tu plaza.
Eso es todo.

Un abrazo,

Hugo Lopez

P.D Ese dia también te voy a enseiar:

e Un mapa mental claro de la estrategia de Meta Ads que debes ejecutar en funcion
del contexto y objetivos de tu negocio.

e [Laforma de disparar tu visibilidad aumentando el n° de personas que conocen (y
desean) tu marca.

e Como construir audiencias fieles y cualificadas que deseen constantemente comprar
los nuevos productos y servicios que lances al mercado.

e (Como crear campanas efectivas de retargeting que te permitan convertir a los
indecisos en clientes.


https://yourunads.es/masterclass-meta-ads-1

e Queé tipos de anuncios (estilos, formatos, etc.) utilizar dependiendo de la parte del
embudo de venta que estés atacando.

e Como exprimir las soluciones de Inteligencia Artificial (IA) de Meta para mejorar el
rendimiento de tus campanias.

P.D2 Te veo en mi nueva formacion gratuita en este enlace de aqui.


https://yourunads.es/masterclass-meta-ads/

EMAIL REZAGADOS

Asunto: Ultimas horas para poder unirte a la mejor masterclass de la
historia

Hoy es el dia.

No sé si te has perdido mis ultimos emails, te da absolutamente igual... o eres de los se
zampa todos los correos hasta el ultimo.

Quién sabe.

Por si acaso, recibes este email como recordatorio.

Hoy a las 18:30h (Madrid) vamos a estar Rubén y yo dando la jodida mejor masterclass
qgue habras visto en tu vida.

Venga... vale...
Ah no, no estoy exagerando.

Nos hemos preparado una cantidad de contenido ingente que (te aseguro) no has
escuchado mil veces en otros webinars.

No.

Porque es contenido exclusivo basado en nuestra experiencia de este ultimo afio.

Nuestras estrategias al desnudo.

(Nosotros no. Creo que llevaremos ropa, ¢no Rubén?)

Mira.
Durante dos horas te vamos a contar:
e |a estrategia exacta que llevo aplicando en los ultimos 4 afios para conseguir para
aumentar mi visibilidad, autoridad y conseguir picos de facturacion.
e Como pasar a una persona que no te conoce de nada de un estado de “no sé que
tengo un problema” a “joder, creo que tu producto/servicio es justo lo que estaba

buscando”.

e Las 5 fases vitales a la hora de planificar un lanzamiento en directo y cdmo deberias
de estructurar todos y cada uno de los emails.



e Una forma sencilla de identificar a las personas que estan interesadas en tu oferta
pero que tienen dudas que te ayudara a convertir antes a los indecisos.

e El motivo por el que la mayoria de lanzamientos fracasan y cémo tienes que
estructurar bien todo tu proceso de ventas.

e ;Qué hacer con todas las personas que no te han comprado pero que si que estan
interesadas en tus servicios o formaciones? Veras el potencial de los embudos

automatizados.

e Como crear anuncios ganadores que generen leads cualificados dispuestos a
comprarte.

e Como construir un buyer persona UTIL que te permita generar cientos de nuevos
angulos para tus anuncios.

e Como testear correctamente tus anuncios y las 3 claves para optimizar tus
campafas.
O reservas tu plaza o te pierdes todo esto.
Ya eres mayor y sabes lo que haces.

Honestamente... creo que te va a gustar, te va a servir y ademas el recurso que daremos al
final te puede flipar mas todavia.

Nada mas.

Apuntate a la clase en directo aqui y nos vemos esta tarde

Un abrazo,
Hugo Lépez

P.D Hoy a las 18:30h (Madrid)

Reserva tu plaza a la masterclass en directo arriba.


https://leadmadness.club/masterclass-embudos-de-venta/

<) EJEMPLOS SECUENCIA - BIENVENIDA

1. BIENVENIDA GENERAL

Asunto: Ya tienes tu plaza para el directo del 13 de septiembre
Pre-header: aqui todo lo que necesitas saber.

Hola, hola.
Aqui Hugo y Rubén para confirmarte que:

Ya tienes tu plaza reservada para la clase del 13 de septiembre en la que conoceras:

La estrategia de ventas con la que puedes transformar a un
desconocido en cliente en menos de 2 semanas, y conseguir picos de
facturacién constantes.

Presta atencién y reserva un hueco en tu calendario, porque durante 2 horas te vamos a
ensefar:

e El motivo por el que la mayoria de lanzamientos fracasan y cémo tienes que
estructurar bien todo tu proceso de ventas.

e ,; Qué hacer con todas las personas que no te han comprado pero que si que estan
interesadas en tus servicios o formaciones? Veras el potencial de los embudos

automatizados.

e Como crear anuncios ganadores que generen leads cualificados dispuestos a
comprarte.

En resumidas cuentas...

Vas a ver codmo disparar tu visibilidad, aumentar tu autoridad y construir una base de datos
de personas que tienen un interés REAL en tu oferta.

¢ Gracias a que?
A los lanzamientos y embudos de venta automatizados.

Y espera, dos cosas mas:



La primera

Como nos gusta ser siempre claros desde el principio, ya te avanzo que al final de la sesion
te presentaremos nuestra comunidad privada de captacion de leads.

Eso si.

Con eso no quiero decir que el contenido del directo no sea de valor...
Al revés.

Te vamos a mostrar por dentro:

e Como estructuramos nuestros propios lanzamientos (y de clientes) para conseguir
picos de facturacion.

Y también:
e Por qué depender solo de los lanzamientos es un arma de doble filo y qué hacer
para conseguir ventas de forma constante.
Lo segundo:
Para abrir un poco el apetito, te propongo algo...

Si nos respondes a esta pregunta:

“¢ Cual es tu mayor problema para consequir clientes para vender tus
servicios o formaciones?”

Te vamos a dar acceso a un video de 32 minutos en el que te mostramos los 21 motivos por
los que tu estrategia de email marketing puede estar fallando.

Un contenido privado de nuestro club.

Repito... privado, que solo tienen nuestros alumnos.

Y te puede abrir los 0jos en un instante.

Nada mas por hoy, nos vemos el miércoles 13 de septiembre a las 18:30h (Madrid).

Un abrazo,
Rubén



P.D Informacion sobre la masterclass:
e Dia: miércoles 13 de septiembre a las 18:30h
e Duracién: Aproximadamente 2 horas.

¢ Quedara grabada?

Si, y estara disponible hasta el domingo.

Pero solo si asistes al directo (y te quedas hasta el final) tendras acceso a un recurso
muy TOP.

¢ Cual?

Un PDF con la estructura exacta que hemos seguido a la hora de planificar el guién de esta
masterclass y la presentacion.



2. BIENVENIDA + GRUPO DE WHATSAPP

Asunto: [Importante] Te falta el ultimo paso para tener tu plaza completa
Pre - header: Mira esto.

Lee con atencion este email porque te voy a decir como le puedes sacar el maximo partido
a la clase en directo de este proximo miércoles 28 de febrero a las 18:30h (Madrid) ¢«

Dos cosas importantes:

La primera:

He creado un Grupo de WhatsApp en el que voy a compartir contenido exclusivo hasta que
llegue el dia del directo.

Y con eso lo que te quiero decir es que...

Te recomiendo_hacer clic en este enlace y entrar dentro del Grupo porque también
compartiré un recurso que no voy a entregar por ningun otro lado.

(Hasta aqui puedo leer).

Lo segundo:

Voy a recordarte el contenido TOP al que vas a tener acceso en el directo.
Porque en esta ocasion no voy a estar sola, no.

Me he rodeado de dos cracks como Rubén Manez y Jordi San lldefonso para que te
ensefen:

“Cémo optimizar tu Estrategia Digital con el poder de la Inteligencia
Artificial: herramientas para planificacion, contenidos y anuncios”

Yo de ti guardaria una hora y media de tu tiempo porque esta sesion te va a volar la cabeza.
Es mas, esto es un pequeio adelanto de lo que veras:

e Como usar Chat GPT para aterrizar de manera efectiva cuales son los puntos de
dolor, deseos y objeciones de compra de tu buyer persona.


https://chat.whatsapp.com/JhLPVMy3m2wIg5zR8OnY5z

e Metodologia de como encontrar ideas y crear un plan de contenidos efectivo con IA
para redes sociales que te permita ahorrar tiempo

e Herramientas creativas con IA para crear contenido visual para tus canales y asi
impulsar tu visibilidad.

e Road Map para desarrollar una estrategia de email marketing con Chat GPT con
diferentes Prompts que te van a ayudar a generar conexion y ventas

e Como optimizar tu estrategia de Paid Media con Inteligencia Artificial para optimizar
tus anuncios y procesos de trabajo.

¢ Qué te parece?
Ya te he dicho que va a ser un buen intensivo, directo al grano y sin nada de relleno.
Dicho esto...

Avisarte de que el mismo dia de la clase (este miércoles 28) compartiré contigo el enlace
para que puedas acceder a la formacion.

Mientras tanto...

No te olvides de unirte a este Grupo de WhatsApp exclusivo porgue voy a ir compartiendo
informacién TOP antes del directo.

Eso es todo por hoy :)

Un abrazote,
Leti Grijo

P.D Informacion sobre la clase:
e Dia: miércoles 28 de febrero a las 18:30h
e Duracion: Aproximadamente 1:30h.

¢;La voy a grabar?

Si, y la dejaré disponible hasta el domingo.

Ahora bien, solo si te conectas al directo (y por supuesto, te quedas hasta el final), voy a
compartir contigo tres recursos muy TOP.

¢Cuéles? Estos de aqui (=

e Guia de PROMPTS para crear emails irresistibles.
e [Ljstado con 50 PROMPTS para que puedas aplicar ya mismo con tus contenidos


https://chat.whatsapp.com/JhLPVMy3m2wIg5zR8OnY5z
https://chat.whatsapp.com/JhLPVMy3m2wIg5zR8OnY5z

e Guia de como crear una buena investigacion de mercado y buyer persona

P.D2 Te avanzo algo importante.

Al final de la clase te voy a presentar algo muy importante para mi y obviamente habra
condiciones especiales para los primeros en entrar ¢

Spoiler: no es ningun curso, master ni para por el estilo.



3. BIENVENIDA GRUPO DE WHATSAPP + PASE VIP

Asunto: [Importante] Te falta el ultimo paso para confirmar tu plaza
al 100%
Pre-header: (Unete a este grupo privado de WhatsApp)

Ojo.

Este es con diferencia el email mas importante de todos los que te voy a enviar en los
préximos dias.

Asi que presta atencion y no te distraigas con memes de gatitos....
¢ Por qué tan serio?

Porque voy a decirte como le puedes sacar el maximo partido a la clase en directo del 5 de
marzo.

Te tienes que quedar con estas tres ideas :)

LA PRIMERA:

Acabo de abrir un grupo privado de WhatsApp en el que voy a compartir contenido
exclusivo antes de la clase.

Solo aqui, en ningun lado mas.
Asi que te recomiendo entrar si o si, porque ademas...

Liberaré recursos que solo van a estar disponibles para los miembros del grupo, y tienes
que unirte para tener acceso.

Sigo...

LA SEGUNDA:

Te recomiendo guardar 1:30h de tu tiempo para el proximo 5 de marzo a las 18:30h.

¢ El motivo? Te voy a descubrir:


https://api.whatsapp.com/send?phone=+34607817360&text=%C2%A1Hola%20Hugo!%20Ya%20me%20he%20registrado%20a%20la%20masterclass%20y%20me%20gustar%C3%ADa%20acceder%20a%20la%20comunidad%20privada
https://api.whatsapp.com/send?phone=+34607817360&text=%C2%A1Hola%20Hugo!%20Ya%20me%20he%20registrado%20a%20la%20masterclass%20y%20me%20gustar%C3%ADa%20acceder%20a%20la%20comunidad%20privada

Los 4 tipos de camparias en Meta Ads que tu negocio necesita
para generar leads y ventas rentables todos los dias.

Y como potenciar tus camparias gracias a la inteligencia artificial de
Meta.

Es més.
Esto es un pequeio adelanto de lo que te voy a ensefar en el directo ¢«

>> Recibiras un mapa mental claro de la estrategia de Meta Ads que debes ejecutar en
funcién del contexto y objetivos de tu negocio.

>> Aprenderas a construir audiencias fieles y cualificadas que deseen constantemente
comprar los nuevos productos y servicios que lances al mercado

>> Sabras qué tipos de anuncios (estilos, formatos, etc.) utilizar dependiendo de la parte del
embudo de venta que estés atacando

Suena intenso, ¢no?

Ya te puedo asegurar que va a ser épico ¢4

Y LA TERCERA:

Tienes la posibilidad de exprimir al maximo la pedazo de clase que estoy preparando
accediendo al pase VIP.

Pero... ;Qué es eso de VIP?

Sencillo.

Por solo 25€ (en menos de 15 mins sube el precio) vas a poder acceder a:
>> Una masterclass en directo EXTRA de 2 horas en la que te voy a ensefiar de la A la Z:
“Cémo crear anuncios ganadores si tienes pocos recursos”.

>> Acceso a una seleccion privada que yo mismo he hecho con 50 ideas de anuncios
brutales en Meta Ads.



>> Vas a entrar a un grupo de WhatsApp todavia mas exclusivo en el que voy a compartir
contenido muy valioso antes del evento.

Y si.

Esto por solo 25€ durante los préximos 15 minutos en este enlace de aqui.

Lo sé...

Puede que se me haya ido la pinza dando tanto valor extra por un precio ridiculo, pero asi
Soy yo &

En cualquier caso...
Nos vemos el proximo 5 de marzo a las 18:30h en la clase en directo.

Un abrazo,
Hugo Lépez

P.D No te olvides de entrar en este grupo gratuito de WhatsApp en el que voy a ir
compartiendo contenido exclusivo antes de la clase y liberaré recursos.

P.D2 Te adelanto que al final de la masterclass voy a presentar mi programa mas avanzado
de Meta Ads.

Para que no haya sorpresas.

Pero no pasa nada...

Ahi ya tu decides si quieres entrar o si con el contenido de la clase tienes suficiente.

(Que te aseguro que te va a volar la cabeza de todas las estrategias y técnicas que te voy a

descubrir).

P.D3 Recibiras el enlace al directo el mismo dia de la clase.


https://yourunads.es/pase-vip/

4. BIENVENIDA 2 - MISMO DIA DEL DIRECTO

Asunto: Aqui tienes tu acceso para la clase en directo de hoy
Pre-header: (Nos vemos a las 18:30h - Madrid)

Hola, hola.
Aqui Hugo y Rubén para confirmarte que:
Ya tienes tu plaza reservada para la clase en directo de hoy mismo a las 18:30h - Madrid.

Una formacioén en la que vas a ver:

La estrategia de ventas con la que puedes transformar a un
desconocido en cliente en menos de 2 semanas, y conseguir picos de
facturacion constantes.

Presta atencién y reserva un hueco en tu calendario, porque durante 2 horas te vamos a
ensefar:

e El motivo por el que la mayoria de lanzamientos fracasan y cédmo tienes que
estructurar bien todo tu proceso de ventas.

e ;Qué hacer con todas las personas que no te han comprado pero que si que estan
interesadas en tus servicios o formaciones? Veras el potencial de los embudos

automatizados.

e Como crear anuncios ganadores que generen leads cualificados dispuestos a
comprarte.

En resumidas cuentas...

Vas a ver como disparar tu visibilidad, aumentar tu autoridad y construir una base de datos
de personas que tienen un interés REAL en tu oferta.

¢ Gracias a qué?
A los lanzamientos y embudos de venta automatizados.
Y espera, dos cosas mas:

Como nos gusta ser siempre claros desde el principio, ya te avanzo que al final de la sesion
te presentaremos nuestra comunidad privada de captacion de leads.

Eso si.

Con eso no quiero decir que el contenido del directo no sea de valor...



Al revés.
Te vamos a mostrar por dentro:

e Codmo estructuramos nuestros propios lanzamientos (y de clientes) para conseguir
picos de facturacion.

Y también:

e Por qué depender solo de los lanzamientos es un arma de doble filo y qué hacer
para conseguir ventas de forma constante.

Dicho esto...

En este enlace puedes conectarte a una de las clases mas potentes que vas a ver este
mes.

Nos vemos dentro de un rato.

Un abrazo,

Hugo y Rubén

P.D Informacion sobre la masterclass:
e Dia: miércoles 13 de septiembre a las 18:30h
e Duracién: Aproximadamente 2 horas.

¢ Quedara grabada?

Si, y estara disponible hasta el domingo.

Pero solo si asistes al directo (y te quedas hasta el final) tendras acceso a un recurso
muy TOP.

¢ Cual?

Un PDF con la estructura exacta que hemos seguido a la hora de planificar el guién de esta
masterclass y la presentacion.

P.D2 Aqui tu enlace para ver la clase.



5. BIENVENIDA 3 - LIVE

Asunto: Ya estamos en directo en la clase de embudos de venta
Pre-heder: Aqui tienes tu acceso

Email muy breve.

Ya estamos conectados y esperandote para ver la masterclass en la que te ensefiaremos:

Las dos estrategias de venta con la que puedes transformar a un
desconocido en cliente en menos de 2 semanas y conseguir picos de
facturacion de forma recurrente.

Haz clic en este mismo enlace para entrar al directo.

Nos vemos dentro.
Un abrazo,

Hugo & Rubén
PD Y recuerda:

Vamos a grabar la sesion, pero solo si asistes al directo (y te quedas hasta el final) tendras
acceso un recurso muy TOP.

Un PDF con la estructura exacta que hemos seguido a la hora de planificar el guién de esta
masterclass y la presentacion.

P.D2 Al final de la sesién vamos a volver a abrir las puertas de un proyecto muy potente que
compartimos las dos.

Y obviamente, ya te aviso que los primeros en entrar tendran acceso a un recurso extra
bastante valioso.

En la clase te contaremos mas.

P.D3 Aqui para entrar al directo que ya empieza.



¢4 EJEMPLOS SECUENCIA - ACTIVACION

1. EMAIL CONTEXTO

Asunto: El mercado esta reventando
Hace unos meses tuvimos una conversacion un tanto perturbadora (e inquietante).
Fue con una de las personas que mas sabe de negocios digitales en Espafa.

Veras, estabamos hablando de un lanzamiento en el que habian invertido la escalofriante
cifra de 250.000 en anuncios.

Cuando de repente, nos solté esta bomba:

“El mercado esta reventando para muchos de los grandes que han
dominado el sector en los ultimos anos.

De hecho X, Y y Z se han salido del mundo de los lanzamientos y no
tienen intencion de volver”

Los ojos se nos pusieron como platos.
Nos miramos con cara de asombro.

Tratando de asimilar como personas tan TOP estaban agotadas y sin ganas (ni fuerzas)
para seguir.

Quemados.
Es mas, al principio ese comentarios nos dejé un poco preocupados.
Tanto, que le tuvimos que preguntar los motivos detras de esa afirmacion tan rotunda.

Y esto es lo que respondio:

e La subida de los costes publicitarios, que provoca beneficios cada vez inferiores.

e Ala minima te puedas quedar obsoleto si no estas al dia de todos los cambios,
tendencias y tienes problemas para comunicar el valor rela de tu oferta.



Claro.

El nivel de competencia, que no para de crecer y cada vez cuesta mas tiempo (y
recursos) convertir a un desconocido en cliente.

La subida de los intereses de los créditos (Por lo visto en lanzamientos “gordos”
piden financiacion para invertir en anuncios... madre mia).

Todo esto crea...

Una ciclogénesis explosiva @

Parece exagerado, pero es muy complicado salir si tienes una estructura rigida, pocos
margenes y ademas...

Basas tu negocio Unicamente en los lanzamientos.

Eso es correr un riesgo innecesario.

Un error grave.

Y es algo de lo que hablaremos en la clase gratuita del proximo jueves 21 de marzo a las
18:30h) - Madrid.

Asi que reserva un hueco de 2 horas porque va a ser una sesion intensiva en la que veras:

La estrategia exacta que llevo aplicando en los ultimos 4 afios para conseguir para
aumentar mi visibilidad, autoridad y conseguir picos de facturacion

Como pasar a una persona que no te conoce de nada de un estado de “no sé que
tengo un problema” a “joder, creo que tu producto/servicio es justo lo que estaba
buscando”

Las 5 fases vitales a la hora de planificar un lanzamiento en directo y como deberias
de estructurar todos y cada uno de los emails.

Una forma sencilla de identificar a las personas que estan interesadas en tu oferta
pero que tienen dudas que te ayudara a convertir antes a los indecisos.

El motivo por el que la mayoria de lanzamientos fracasan y como tienes que
estructurar bien todo tu proceso de ventas.

¢ Qué hacer con todas las personas que no te han comprado pero que si que estan
interesadas en tus servicios o formaciones? Veras el potencial de los embudos
automatizados.



e Como crear anuncios ganadores que generen leads cualificados dispuestos a
comprarte.

Suena bien, ¢no?

Entonces preparate porque no vas a ver la tipica masterclass en la que te dan 15 minutos
de “valor’ y después te venden.

No.

(Aunque venderemos, no te vamos a mentir)

Pero podras ver una de las formaciones gratuitas mas top de los que llevamos de 2024.
Ahi lo dejamos.

Un abrazo,
Hugo & Rubén



2. EMAIL CONTEXTO

Asunto: Las nuevas reglas del juego
Preheader: jLas conoces?

Después de invertir mas de 9 millones de euros en campanas de Meta Ads (en los ultimos 3
anos) y tener decenas de consultorias en las que analicé:

>> Todo tipo de campanas para ecommerce y negocios de captacion de leads.
>> Estilos y formatos por cada etapa del embudo de ventas.

>> Segmentaciones y estructuras de campanas.

>> Creatividades y conceptos creativos.

Me he dado cuenta de que la mayoria de Media Buyers y anunciantes, cuando se enfrentan
a un nuevo cliente...

IMPROVISAN.

Y cuando digo improvisar, me refiero a que no tienen:

Un mapa claro con la estrategia que tienen que ejecutar en Meta
Ads en funcién del contexto y de los objetivos del negocio.

Ya sea por desconocimiento o por pereza...
Pero su proceso se limita a:
Analizar qué anuncios han funcionado mejor en el pasado (y replicarlos).

Comprobar qué segmentaciones han tenido un mejor rendimiento en el paso (y
replicarlas).

Entrar a la libreria de anuncios de Meta, buscar las creatividades de la competencia (y
replicarlas).

Y esto...

Puede que hace unos ainos te pudiera salvar el culo.



Pero, ¢ te digo mi opinidn sincera?

En 2024, cualquiera que no tenga una metodologia clara que le permita
enfrentarse a...

Todo tipo de negocio...
Independientemente de su presupuesto...
Y de los recursos que tenga...

Tiene los dias contados en este sector.

Porque los cambios de este ultimo afio (y los que vienen) estan siendo brutales.

X Y va a dejar por el camino a muchisimos anunciantes que siguen haciendo campafas
como se hacian en 2019, 2020, 2021 y 2022.

Por eso entender que:
e Las reglas del juego han cambiado por completo (y cada vez lo hacen mas rapido).

e Necesitas una metodologia clara si no quieres tirar el dinero (o el de tus clientes) a la
basura).

Es clave.

Y es lo que vas a descubrir en la clase gratuita de este 5 de marzo a las 18:30h -
Madrid.

Ese dia coge boli y papel porque te voy a explotar la cabeza con todo lo que estoy
preparando.

No digo mas ==
Un abrazo,

Hugo Lépez

P.D Para exprimir al maximo este contenido, te recomiendo entrar al grupo de Whatsapp
donde estoy dando informacién exclusiva y recursos que te prepararan para la clase.




P.D2 Tienes la posibilidad de acceder al PASE VIP y tener:
>> Una masterclass en directo EXTRA de 2 horas en la que te voy a ensefiarde la A la Z:
“Cémo crear anuncios ganadores si tienes pocos recursos”.

>> Acceso a una seleccion privada que yo mismo he hecho con 50 ideas de anuncios
brutales en Meta Ads.

>>Un gupo de WhatsApp todavia mas exclusivo en el que voy a compartir contenido muy
valioso antes del evento.

En este enlace de aqui mismo.

P.D3 Sobre la clase:

*Hora: 18:30h (Madrid)

*Dia: 5 de marzo

*Lugar: El mismo dia recibirds un email con el acceso. Seré a través de YouTube

*La clase se grabara, pero habra sorpresas Unicamente para los que asistan al directo.

Te avanzo de que al final de la masterclass te voy a presentar mi programa mas avanzado
de publicidad en Meta Ads.

Y te adelanto de que habra contenido exclusivo para los primeros que decidan dar el paso y
unirse ¢



3. LISTADO FALSAS CREENCIAS

Asunto: LIamame loco pero...
Preheader:

Hay 3 palabras que definen a la perfeccién (o eso creo yo) este gran “circo” de Internet en el
qgue todos creen tener la varita magica.

Estas de aqui:
e Ruido.
e Desinformacion.
e Infoxicacion

De hecho...

Solo tienes que dar una vuelta por cualquier canal de YouTube y veras que cada uno trata
de venderte su propia férmula secreta.

En los ultimos meses he leido y escuchado estos cinco mitos de aqui:

MITO N°1

X “La segmentacién por intereses YA no funciona, ahora tienes que dejarlo todo en
automatico”

{4 Liamame loco, pero la segmentacion por intereses sigue funcionando en Meta Ads.
De hecho...
En la clase gratuita de este martes 5 de marzo a las 18:30h te voy a ensefiar:

>> Como construir audiencias fieles y cualificadas que deseen constantemente comprar los
nuevos productos y servicios que lances al mercado

MITO N°2

X “Ya no hace falta hacer campafas de remarketing, el propio algoritmo de Meta lo hace
por ti solo”



(74 Liamame loco, pero las campafias de retargeting siguen siendo una de las mas
rentables en Meta Ads.

Es mas.
En la masterclass te voy a revelar:

>> Como crear camparias efectivas de retargeting que te permitan convertir a los indecisos
en clientes.

MITO N°3

X “La publicidad en Meta Ads es un nicho que ya esté saturado”

(74 Liamame loco, pero aunque los costes de anunciarse en Meta Ads no han parado de
aumentar, sigue siendo el rey en cuanto a retorno de la inversion.

Y lo que nos importa al final son los beneficios, ¢no?
Por eso en la clase del 5 de marzo te voy a ensefiar:

>> Un mapa mental claro de la estrategia de Meta Ads que debes ejecutar en funcion del
contexto y objetivos de tu negocio

Y

>> | os tipos de anuncios (estilos, formatos, etc.) que puedes usar dependiendo de la parte
del embudo de venta que estés atacando.

Mira.
Si algo he aprendido en los 11 afos que llevo invirtiendo y gestionando campanas de Meta

Ads es que:

Las verdades absolutas no existen en publicidad online.
Cada negocio es un jodido mundo.



Por eso tener una metodologia que te de la claridad sobre cdmo enfrentarte a cualquier
campafia es basico.

Solo de esta forma podras decir adids a:
Esa inseguridad de no saber si tus anuncios van a funcionar o a quemar el dinero.
Ese bloqueo mental cuando te tienes que enfrentar a un nuevo cliente.
Esa frustracion por no saber si estas haciendo bien tu trabajo.

Y si.

Ese es mi objetivo para ti en la masterclass de este martes 5 de marzo a las 18:30h -
Madrid.

Nos vemos en nada.
Un abrazo,

Hugo Lopez

P.D Para exprimir al maximo este contenido, te recomiendo entrar al grupo de Whatsapp
donde estoy dando informacion exclusiva y recursos que te prepararan para la clase.

P.D2 Tienes la posibilidad de acceder al PASE VIP y tener:
>> Una masterclass en directo EXTRA de 2 horas en la que te voy a enseriar de la A la Z:
“Cémo crear anuncios ganadores si tienes pocos recursos”.

>> Acceso a una seleccion privada que yo mismo he hecho con 50 ideas de anuncios
brutales en Meta Ads.

>>Un gupo de WhatsApp todavia mas exclusivo en el que voy a compartir contenido muy
valioso antes del evento.

En este enlace de aqui mismo.

P.D3 Sobre la clase:
*Hora: 18:30h (Madrid)
*Dia: 5 de marzo

*Lugar: El mismo dia recibiras un email con el acceso. Sera a través de YouTube



*La clase se grabara, pero habra sorpresas Unicamente para los que asistan al directo.

Te avanzo de que al final de la masterclass te voy a presentar mi programa mas avanzado
de publicidad en Meta Ads.

Y te adelanto de que habra contenido exclusivo para los primeros que decidan dar el paso y
unirse ¢



4. EXTENSION DEL BULLET

Asunto: Como conseguir que te compren los indecisos

Lo que te voy a contar en este email puede suponer un cambio de mentalidad a la hora de
entender como enfocas tu estrategia de ventas.

Veras.

En el momento en el que planificar un lanzamiento y presentas tu oferta, siempre te vas a
encontrar con alguna de estas personas:

e Los que se han apuntado a tu masterclass gratuita pero que no tienen ningun interés
en comprar (ni ahora, ni manana, ni pasado).

(Olvidate de estos).

e Los que estan interesados en tu oferta pero creen que “no es su momento” o que “no
le van a sacar partido”.

(En la clase en directo te contaré qué gatillos mentales puedes usar para cambiar su opinién).

e Los que también estan interesados, pero necesitan mas tiempo para tomar la
decision y valorar mas opciones.

(Aqui hay dos formas muy potentes de decantar la balanza en tu favor)

e Los que estan tan calientes que solo necesitan el ultimo empujén para sacar la
tarjeta.

(Hay una forma muy sencilla de identificar a este grupo de personas, la veras el 13 de septiembre)

Bien.

Te cuento esto porque un motivo.

La inmensa mayoria no tiene ni idea de qué es un lanzamiento.

De hecho, piensan que esta estrategia de ventas tan solo consiste en seguir estos 4 pasos:
e Invertir en trafico.
e Llevar a esas personas a una pagina de registro.

e Hacer un directo de contenido.



e Mandar correos de venta.
Y listo.
A llenarse los bolsillos.
Dejame decirte que es mucho mas.
Bastante mas.

Es un jodido proceso psicoldgico que se basa en hacerle ver a la persona que hay detras de
la pantalla el potencial que tiene la nueva oportunidad (tu oferta).

Ademas...

Debes ser capaz de ir derribando todas las objeciones de compra que van surgiendo hasta
que te acaben comprando.

Esto es lo que marca la diferencia.
¢ Y como conseguirlo? § Cémo desarrollarlo con éxito?

Lo veras de forma detallada (y con ejemplos) este miércoles 13 de septiembre a las
18:30h

Una sesién intensa en la que te ensefiaremos:

e El motivo por el que la mayoria de lanzamientos fallan y como tienes que estructurar
bien todo tu proceso de ventas.

e ;Qué hacer con todas las personas que no te han comprado pero que si que estan
interesadas en tus servicios o formaciones? Veras el potencial de los embudos

automatizados.

e Como crear anuncios ganadores que generen leads cualificados dispuestos a
comprarte.

Lo dicho.

Reserva un hueco de 2 horas porque te aseguramos que va a merecer la pena.
Empieza la cuenta atras.

Un abrazo,

Hugo & Rubén

P.D Y sobre la masterclass:



e Dia: miércoles 13 de septiembre a las 18:30h
e Duracion: Aproximadamente 2 horas.

¢ Quedara grabada?

Si, y estara disponible hasta el domingo.

Pero solo si asistes al directo (y te quedas hasta el final) tendras acceso un recurso muy
TOP.

Jcual?

Un PDF con la estructura exacta que hemos seguido a la hora de planificar el guién de esta
masterclass y la presentacion.



E< EJEMPLOS SECUENCIA - PRE WEBINAR

1. GRUPO DE WHATSAPP - 1 DiA ANTES

Asunto: Abrir antes de las 19:00h
Preheader: (Recompensa dentro).

Ahora si.
Empieza la cuenta atras.

Manana a partir de las 18:30h estaré en riguroso directo para ensefiarte la animalada de
formacion gratuita que he preparado de Meta Ads.

Pero eso no es todo...

Hay algo mas que algo me dice que te puede interesar, asi que voy por partes.

LO PRIMERO:

Hoy a las 19:00h voy a compartir un recurso muy valioso en este Grupo de WhatsApp.

Un video de 8 minutos directo al grano en el que te voy a ensefiar una estrategia ganadora.

Esta de aqui:

El poder de combinar el presupuesto ABO y la estrategia de puja
de Costo Objetivo para decir el Coste por Adquisicion.

Es una estrategia que he visto usar muy pocas veces con la que vas a conseguir:
>> Baijar el coste por clic.
Y

>> Conseguir aumentar el retorno de la inversion.


https://api.whatsapp.com/send?phone=+34607817360&text=%C2%A1Hola%20Hugo!%20Ya%20me%20he%20registrado%20a%20la%20masterclass%20y%20me%20gustar%C3%ADa%20acceder%20a%20la%20comunidad%20privada

¢ Para verlo?
Tienes que estar dentro de este Grupo de WhatsApp antes de hoy a las 19:00h.

Voy con el siguiente punto.

LO SEGUNDO:

Manana a las 8:30h (Madrid) vas a recibir un email con el acceso al directo en el que te voy
a ensefiar:

Los 4 tipos de camparias en Meta Ads que tu negocio necesita
para generar leads y ventas rentables todos los dias.

Y cémo potenciar tus campanas gracias a la inteligencia artificial de
Meta

Asi que guarda aproximadamente 2 horas de tu tiempo porque:

e \oy a dar una recompensa muy potente para las personas mas comprometidas (los
que se queden hasta el final del directo).

e Después abriré plazas de mi formaciéon mas avanzada en Meta Ads y si, habra una
sorpresa exclusiva para los 15 primeros en unirse.

LO ULTIMO:

Te recuerdo que en cuanto empiece la masterclass el acceso al Pase VIP dejara de estar
disponible.

A las 18:31h ya no podras tener acceso a:

e Una masterclass en directo EXTRA de 2 horas este jueves 7 de marzo a las 18:30h
en la que te voy a ensefiar paso a paso:

“Cémo crear anuncios ganadores si tienes pocos recursos”.

e Acceso a una seleccién privada que yo mismo he hecho con 50 ideas de anuncios
brutales en Meta Ads.



e \Vas a entrar a un grupo de WhatsApp todavia mas exclusivo en el que voy a
compartir contenido muy valioso antes del evento.

Y _a todo ese contenido brutal (v complementario a la clase de hoy) puedes acceder por solo
37€ hasta las 18:30h de hoy.

(Y si, esta clase privada va a quedar grabada por si no te puedes conectar el jueves).

Eso es todo.
Nos vemos mafiana a las 18:30h (Madrid).
Un abrazo,

Hugo Lépez

P.D No te olvides de estar dentro de este Grupo de WhatsApp antes de las 19:00h para
recibir el video de 8 minutos.

P.D3 Ah, y cosas que debes saber de la clase...

*Hora: 18:30h (Madrid)

*Dia: Manana 5 de marzo

*Lugar: El mismo dia recibirds un email con el acceso. Sera a través de YouTube

*La clase se grabara, pero habra sorpresas Unicamente para los que asistan al directo.

Te avanzo de que al final de la masterclass te voy a presentar mi programa mas avanzado
de publicidad en Meta Ads.

Y te adelanto de que habra contenido exclusivo para los primeros que decidan dar el paso y
unirse e


https://yourunads.es/pase-vip-2
https://yourunads.es/pase-vip-2

2. EMAIL - ACCESO DIRECTO

Asunto: Tu acceso al directo de hoy de embudos de venta
Pre-header: a las 18:30 (Madrid)

Hola hola,

Te recuerdo que hoy tienes la masterclass en directo en la que veras (durante 2 horas
aproximadamente):

“Las dos estrategias de venta con la que puedes transformar a un
desconocido en cliente en menos de 2 semanas y conseguir picos de
facturacion de forma recurrente”

Y en este email, ademas de darte el acceso te vamos a recordar un par de cosas
importantes.

Estas tres de aqui:
Lo primero.
Este es el indice de la masterclass:

e La estrategia exacta que llevo aplicando en los ultimos 4 afios para conseguir para
aumentar mi visibilidad, autoridad y conseguir picos de facturacién

e CoOmo pasar a una persona que no te conoce de nada de un estado de “no sé que
tengo un problema” a “joder, creo que tu producto/servicio es justo lo que estaba
buscando”

e Las 5 fases vitales a la hora de planificar un lanzamiento en directo y cémo deberias
de estructurar todos y cada uno de los emails.

e Una forma sencilla de identificar a las personas que estan interesadas en tu oferta
pero que tienen dudas que te ayudara a convertir antes a los indecisos.

e El motivo por el que la mayoria de lanzamientos fracasan y cémo tienes que
estructurar bien todo tu proceso de ventas.



e ;Qué hacer con todas las personas que no te han comprado pero que si que estan
interesadas en tus servicios o formaciones? Veras el potencial de los embudos
automatizados.

e Como crear anuncios ganadores que generen leads cualificados dispuestos a
comprarte.

Lo segundo.
Nos gusta premiar a las personas que tienen mas compromiso.
Y por eso si te quedas hasta el final del directo te vamos a regalar un recurso muy valioso.

Un PDF con la estructura exacta que hemos seguido a la hora de planificar el guién de esta
masterclass y la presentacion completa con todas las diapositivas.

Repito, todas las diapositivas para que puedas repasar el contenido tranquilamente.
Eso si, solo si te quedas hasta el final de la sesién.

Sin excepciones.

Lo tercero (y ultimo).

Al final del directo vamos a volver a abrir las plazas (las cerramos en julio) del proyecto que
tenemos en comun los dos.

Nuestro club privado de estrategias de captacion de leads en el que cada mes tienes
acceso a nuevas técnicas, ideas y para llegar (y cerrar) mas clientes potenciales.

Eso si.
El contenido de la masterclass ya de por si es de muchisimo valor.
Es mas, veras que es 100% practico y cero relleno.

Pero si quieres tener acceso a nuestra metodologia completa de captacion de leads, casi
seguro que lo que viene después te interesa.

(Mas que nada porque los primeros en entrar tendran unas condiciones especiales que
contaremos después).

Nada mas.



Nos vemos a las 18:30h
En este mismo enlace de aqui.
Un abrazo,

Hugo & Rubén

P.D Arriba para ver el directo.



3. EMAIL - BONUS

Asunto: En menos de 3h empieza el directo de embudos de venta
Pre-header: Si estas dudando, lee.

T R
En 3 horas empezamos la clase en directo.
Si te conectas y te quedas hasta el final te daremos acceso a un PDF muy valioso.
Mas abajo te revelo mas.

Pero antes...

Te cuento algo que quizas te interese.

Veras.

Hace unos dias enviamos un email en el que hablabamos de los 3 tipos de personas a los
que te vas a enfrentar cuando haces un lanzamiento.

Estos de aqui:

e Los que estan interesados en tu oferta pero creen que “no es su momento” o que “no
le van a sacar partido”.

e Los que también estan interesados, pero necesitan mas tiempo para tomar la
decision y valorar mas opciones.

e Los que estan tan calientes que solo necesitan el ultimo empujon para sacar la
tarjeta.

Bien.

Te digo esto porque...

(Ademas de que en el directo de hoy a las 18:30h vamos a ver qué puedes hacer con cada uno de ellos)
... cuando te apuntas a una clase gratis pasa absolutamente lo mismo.

Es mas.

Siempre te vas a encontrar a:

e EIl que ve un anuncio con la palabra “gratis” y se registra aunque después sabe que



no se va a conectar.

e El que le interesa la clase pero le surgen mil inconvenientes antes de que empiece el
directo.

e El que se conecta, ve el contenido pero después no aplica absolutamente nada (no
tienen ningun sentido).

e El que se ve toda la masterclass desde el principio hasta el final y ademas lo pone
en practica (este esta en peligro de extincion).

Y el que me importa mas.

e El que esta dudando si invertir 2 horas de su tiempo en una formacién en la que va a
descubrir dos de las estrategias mas potentes para conseguir picos de facturacion y
ventas de forma recurrente.

Asi que mira.
Si estes es tu caso, y estas pensando en asistir o pasarte la tarde jugando a la Play.

Hay una cosa mas que debes de saber.

Porque si te conectas al directo (y te quedas hasta el final) vamos a compartir contigo dos
recursos muy potentes.

e Un PDF con el borrador de toda la estructura sobre la que hemos planificado el
guion del webinar, los contenidos y los anuncios.
e La presentacion que vamos a usar para que puedas repasar tranquilamente todo el

material que vamos a compartir.

Porque ya te avanzo que es una de las formaciones mas potentes que hemos preparados
los dos juntos.

Asi que tu dices.
En cualquier caso...

Aqui tienes el enlace para conectarte a la clase en directo (en el momento en el que te he
enviado este email quedan menos de 3 horas).

Nos vemos a las 18:30h

Un abrazo,
Hugo & Rubén

P.D Ademas, al final de la sesién también presentaremos el proyecto en comun que
tenemos juntos.



Y por supuesto, habra condiciones especiales para los primeros en entrar.

4. EMAIL - ESTAMOS EN DIRECTO

Asunto: Ya estamos en directo en la clase de embudos de venta
Pre-heder: Aqui tienes tu acceso

Email muy breve.

Ya estamos conectados y esperandote para ver la masterclass en la que te ensefaremos:

Las dos estrategias de venta con la que puedes transformar a un
desconocido en cliente en menos de 2 semanas y conseguir picos de
facturacion de forma recurrente.

Haz clic en este mismo enlace para entrar al directo.

Nos vemos dentro.
Un abrazo,

Hugo & Rubén
PD Y recuerda:

Vamos a grabar la sesion, pero solo si asistes al directo (y te quedas hasta el final) tendras
acceso un recurso muy TOP.

Un PDF con la estructura exacta que hemos seguido a la hora de planificar el guién de esta
masterclass y la presentacion.

P.D2 Al final de la sesién vamos a volver a abrir las puertas de un proyecto muy potente que
compartimos las dos.



Y obviamente, ya te aviso que los primeros en entrar tendran acceso a un recurso extra
bastante valioso.

En la clase te contaremos mas.

P.D3 Aqui para entrar al directo que ya empieza



w SECUENCIA DE VENTAS

1. REPLAY + PRESENTACION

Asunto: Aqui tienes la grabacion de la clase de ayer

Esta mal que lo digamos nosotros...

Pero la clase de ayer fue una de las mas potentes que hemos hecho los dos juntos.
Se tenia que decir y se dijo.

Dicho esto...

Presta atencion a este email porque te voy a contar qué es lo que va a pasar en los
préximos dias.

(Ademas de darte acceso a la grabacién de la masterclass).
Voy por partes.

(Son tres puntos).

Lo primero:
La realidad es que no sé si ayer te pudiste conectar al directo en el que te ensefiamos:

“Las dos estrategias de ventas con la que puedes transformar a un desconocido en cliente
en menos de 2 semanas y conseguir picos de facturacion de forma recurrente”

Pero al final del email te voy a dar acceso a la grabacion de todo el contenido.
Eso si.

Solo la vas a tener disponible hasta este domingo a las 23:59h.

Después el contenido desaparecera.

(Salvo que estés dentro de LeadMadness, algo que me lleva al siguiente punto).



Lo segundo:
Y aqui viene lo mas importante de este email.

Porque al final del directo presentamos nuestro club de estrategias de captacion de leads:

LeadMadnessClub

Una membresia que esta estructurada en cuatro bloques de contenido:

¢ Una masterclass en directo al mes de dos horas en la que aprenderas
una estrategia muy concreta de captacion de leads.

Para que te hagas una idea de lo potente que son estas masterclass...

La semana que viene vamos a hacer un directo en el que ensefiamos cdmo montar un
webinar automatizado paso a paso.

Tanto la parte técnica (con las automatizaciones) como la estrategia de email marketing.

e El territorio Ads, Organico, Email Marketing y Funnels.
Aqui subimos 3 pildoras al mes directas al grano (sin paja ni adornos) de estrategias
publicitarias, organicas, email marketing y embudos de venta para captar y cerrar leads.
e La Sala de Despiece.
Eso es una de las bombas de esta membresia.
De hecho, es algo que dudo que encuentres en otras formaciones.
Aqui tienes acceso a una consultoria mensual en la que analizamos con todo detalle el

proyecto de un miembro de LeadMadness y lo “despedazamos” para encontrar fallos,
puntos de mejora, nuevas estrategias...

e Una sesion de preguntas y respuestas en directo al mes de 2 horas con
los dos.



Es mas, ya te avanzo que nada mas entrar tienes acceso a una “Biblioteca de Preguntas
Frecuentes” que vamos actualizando cada mes.

Y también:

e Un centro de recursos.
Sip.

Tienes acceso a una carpeta en la que ya hemos subido 44 recursos (plantillas,
calculadoras, mapas mentales, PDF) de captacién de leads.

Esto es LeadMadness.

De todas formas...

En este enlace tienes toda la informacion de la membresia (y el video de la grabacién de
ayer).

Lo tercero:

Presta atencion a este punto porque si te interesa unirte a LeadMadness hay dos cosas
mas que debes de saber.

Estas de aqui:

Si te unes antes de este viernes (manana) a las 23:59h vas a tener acceso a una
formacion muy top que solo liberamos en algunos lanzamientos.

Te hablo de una formacién en la que destrozamos un caso de éxito real de un webinar en
directo que hicimos justo hace un afio.

Una estrategia con la que conseguimos 64 ventas de un producto de 497€, unos 31.808€ de
facturacién con una inversion de alrededor de 3.000€.

Todo con el maximo detalle.



Si te unes antes del martes 19 de septiembre a las 23:59h tendras acceso a una
formacion de 2 horas en la que ensefiamos nuestro ultimo lanzamiento por dentro.

Te hablo de un webinar en directo que hicimos en mayo con solo 1.029€ de inversioén en
Meta Ads y TikTok Ads.

(Para que digan que solo puedes hacer este tipo de estrategias si tienes un presupuesto
alto)

Con la que conseguimos mas de 12.469€ de facturacion.

Eso es todo.

En este enlace puedes ver todo lo que incluye LeadMadness (y en el video que hay en la
pagina puedes ver la grabacién de la clase de ayer).

Un abrazo,
Hugo & Rubén

P.D Arriba para ver el replay de la masterclass hasta el domingo.



2. PRINCIPAL MIEDO

Asunto: ¢Y sila cago?

Voy a decir una verdad absoluta y me da igual si me pillo los dedos... porque sé que no va a
ocurrir.

Mira.

Puedo decir con total seguridad que el mayor miedo de un media buyer se resume en estas
tres cosas:

1 - Palmar la pasta del cliente (o la suya propia).
2 - Gestionar campanas heavies totalmente solo.

3 - Quedarse desfasado y no estar al dia de todos los cambios que hay en Meta (que no
son pocos)

Cagarla, para ser mas claros.

Y es que es una gran putada, qué quieres que te diga.
Me refiero a que la publicidad online es impredecible y esta todo el rato evolucionando.
Asi que, cada vez que te enfrentas a un nuevo proyecto, las dudas siempre aparecen.

Da igual los afios que pasen.

Ahora bien.

¢ Por qué crees que te digo esto tan seguro de mi mismo?

Qué narices, porque yo mismo he sentido esos miedos &

Y 10 afnos invirtiendo en publicidad no han conseguido que se esfumen por completo.
Quiero decir...

Evidentemente no soy el mismo Hugo ni el mismo media buyer que en 2014.

(Ya me joderia)



A dia de hoy he gestionado presupuestos de mas de 10.000€ euros al dia, y trabajo con
proyectos con una capacidad para invertir cientos de miles de euros.

¢, Te digo el total de mi recorrido como media buyer?

Mas de 9 millones de euros invertidos en campaias de paid media.

Y no.

No te digo esta cifra para fardar (eso se lo dejo a los que tienen los lambos).

Te lo digo para que entiendas que el sindrome del impostor siempre va a estar ahi.
A tu sombra...

Tratando de atacarte en el momento que menos te lo esperas, para que dudes de ti mismo y
tus capacidades.

Yo he pasado por el aro.

Pero algo que me ha dado mas confianza en mi mismo y hace que sepa enfrentarme a
cualquier tipo de campanfa independientemente de:

>> Su presupuesto.
>> El estado en el que se encuentre el proyecto.
>>Y sus recursos.

Ha sido perfeccionar y pulir durante los ultimos tres afos:

Una metodologia de trabajo para disenar y escalar campaiias.

Porque ademas de ser entrenador, soy jugador.

Y me gusta estar en el barro peleandome cada dia con el Administrador de Anuncios.
Pero sé que esto puede no ser suficiente para quitarte esa inseguridad.

Esa desconfianza.

Y ese es el motivo por el que si te unes hoy a You Run Ads vas a tener acceso a lo que he
denominado:



El Triple Soporte Personalizado @

Algo que sinceramente dudo que encuentres en cualquier otra formacion de Meta Ads.
Porque por solo XXX€ vas a tener acceso a:

Sesiones mensuales de Mastermind para explicarte todas las novedades del mes en
Meta Ads y dar respuesta a cualquier duda o inquietud que tengas con tus campafas (o la
de tus clientes)

Grupo privado de Telegram en el que estoy pendiente y al pie del cainén cada dia.

Seccién de comentarios debajo de cada leccién para que me hagas cualquier duda que
esté relacionada con ese contenido.

Es decir, me vas a tener a tu entera disposicién, con el cerebro curtido en mil batallas, solo
si te unes a You Run Ads.

Algo que puedes hacer en este mismo enlace de aqui.
Eso si.

Recuerda que tienes hasta mafana a las 23:59h para tener acceso extra a un recurso
bestial que te vendra de lujo en esos dias de bloqueo.

Porque vas a tener acceso privilegiado a:

Mi biblioteca privada de anuncios (actualizada a febrero de 2024) en la
que voy organizando, categorizando y ordenando las creatividades TOP
que veo y analizado.

Vamos, que es un incentivo recién salido del horno :)
Aprovéchalo, te espero dentro.

Un abrazo,
Hugo Lopez



P.D En este enlace de aqui puedes ver la grabacién de la masterclass. La tienes disponible
hasta este domingo.






3. BULLE 1 - BENEFICIO - BONUS 48H

Asunto: Como conseguir picos de facturacion en “poco” tiempo
Pre-header: (hoy desaparece)

*k*k

***Una cosa rapida

Hoy desaparece la formacion extra a la que puedes acceder si te unes a LeadMadness
antes de las 23:59h

Te hablo de una formacion de casi 3 horas en la que analizamos un lanzamiento real que
consiguié 31.808€ de facturacién con una inversion aproximada de 3.000€.

Dicho esto.

Sigo con el email

Veras.

Hay muchas personas que se pasan el dia buscando el nuevo santo grial.
La nueva estrategia.

La nueva técnica infalible.

Los 3 secretos que casi nadie conoce para forrarse.

Y pierden el tiempo "saltando de estrategia en estrategia".
(El sindrome del objeto brillante, le llaman)

Ya sabes.

Cuando alguien te cuenta (u oyes por ahi) que hay algo nuevo que le esta funcionando a
fulanito y tu también sientes la necesidad de probarlo.

¢ Resultado?
La mayoria de las veces acabas perdiendo el foco.
El norte.

Por eso mismo, las estrategias que aplicamos en LeadMadness en realidad no tienen casi
nada de “nuevo’.

Pero consiguen buenos resultados.



Y una de las estrategias que mejor nos funciona (con diferencia) para conseguir picos de
facturacién en poco tiempo son los webinars.

La combinacion de:

Trafico organico + Trafico de pago + Webinar + Email Marketing.

Es una de las mas potentes que existen a dia de hoy.
¢Larazon?
Una de ellas es que gracias a esta estrategia consigues (en "poco tiempo") pasar a una

persona que no te conoce de nada, de un estado de:

"Yo no tengo ningtn problema”

"iMosquis! no sabia que tenia un problema, ni como solucionarlo. Pero ahora que te he
conocido, creo que eres la solucion a lo que buscaba. Toma mi dinero”

(Vale, lo he exagerado un poco =)

Pero eso...

Lo combinas con la urgencia y escasez de poner una fecha de cierre...
(Dos de los gatillos mentales mas potentes que existen en las ventas)

Y tienes una auténtica maquina de transformar a desconocidos en clientes.
Es mas.

Para que te hagas una idea, en lo que llevamos de afo (que ya le queda poco) hemos
hecho estos webinars:

e Con 1.029€ de inversion y poco mas de 2.000 personas registradas conseguimos
mas de 12.469€ de facturacion.

e Con 1.451 registrados y una inversion de menos de 3.000€ hemos facturado
aproximadamente 22.500€ (para un cliente).



e Con menos de 600 registrados (y sin invertir ni un euro) conseguimos un pico de
4088,55€ de facturacion.

e Con
Te podra parecer mucho o poco.
No lo sé.

Lo que si que te puedo decir es que en todos esos lanzamientos hemos seguimos la misma
metodologia.

¢ Cual?

La que enseiiamos en el caso de éxito al que puedes tener acceso si te unes a la
comunidad privada antes de hoy a las 23:59h

Una formacion de casi de 3 horas en la que veras:
e Como trabajar los angulos de los anuncios en un lanzamiento (50 minutos)
e Como planificar toda la estrategia de un webinar en directo (23 minutos)
e La investigacién previa que hicimos y como la estructuramos (12 minutos)
e Email marketing para lanzamientos con webinar (43 minutos)

e Toda la configuracion técnica del embudo de ventas en Active Campaign (23
minutos)

e Un checklist y una plantilla con todas las tareas para hacer un webinar en directo (21
minutos).



4. BULLET 2 - EMAIL MARKETING - BONUS 48H

Asunto: Este lanzamiento fue un “fail” y te digo por qué

Preheader: Te aviso que hoy se acaba el bonus

***Recordatorio***

Hoy deja de estar disponible la formacion extra que tendras de regalo si te unes a LeadMadness antes de las
23:59h.

3 horas intensivas en la que te destriplamos la estrategia y analizamos un lanzamiento real en el que facturamos
31.808¢€ invirtiendo solo 3.000€.

El otro dia quedé con una amiga que se habia atrevido por primera vez con un webinar en
directo.

Le queria preguntar qué tal (y que me sirviera como idea de email)
Agarrate que viene el salseo...

Veras.

Lo que le paso es lo que atormenta a la inmensa mayoria de emprendedores que se animan
con esta estrategia.

Después de pasar la “verglienza”, no venden un pimiento.

Si.

Mi amiga no vendio.

Cero.

&Y lo curioso?

Asistié un montdn de gente y tuvo una retencion casi del 100% hasta el final.
Yo te vengo a explicar por qué.

Y es por dos errores muy habituales.



¢El primero?
Puro contenido de valor.

Era evidente que currandose tanto la clase, todos los asistentes iban a estar con los ojos
como platos hasta el final.

Sedientos por poder acceder a las plantillas que daria como regalo.
(Rubény yo le dimos esta idea)

Pero claro...

En el momento de la verdad... Al final del todo...

Los nervios hicieron acto de presencia y no se preparé bien la venta.

Comento a la ligera el programa que queria vender, y no habia un guién estratégico.

¢ Te digo cual es el segundo error?

Hay mucha gente que, como ella, pone todas las expectativas en el webinar.

Pretenden que las ventas surjan ahi, o gracias al pastizal que se dejan en publicidad
haciendo remarketing...

Pero no tienen ni la mas remota idea.

Incluyo a mi amiga, que también le fallé esta parte.

Me refiero al email.

La mayoria sabe cémo plantear mas o0 menos una secuencia de correos de venta.

Pero ojo con esto:

La estrategia de emails de un webinar
no tiene nada que ver.

Se plantea de forma muy distinta:

e Antes



e Durante
e Y después

Y aunque las ventas en directo sean un pequefio indicativo de como iran los numeros...

La mayoria del pescado se vende gracias a esa secuencia de correos prewebinar (donde
calentamos a la gente) y postwebinar (donde provocamos una tensién brutal).

Dicho todo esto.

Mas arriba te dije que vas a tener acceso a un bonus muy potente si te unes a
LeadMadness hoy.

Ese bonus es nuestra estrategia, acciones y resultados al desnudo con uno de nuestros
ultimos lanzamientos que mas ha facturado en poco tiempo.

Ahora bien.

Una de las lecciones de este bonus es
la estrategia de email marketing completa.

De principio a fin.
Con todos los emails que tienes que escribir, cdmo hacerlo y el objetivo detras de cada uno.
Esta leccion dura 43:51 minutos.

Y posiblemente sea un detonante para que tu proximo webinar sea una jodida maquina de
vender.

(Si también sigues las pautas del resto de lecciones, claro)
Repito.

Para tener acceso a este bonus. tienes que ser miembro de nuestra comunidad de
captacion de leads antes de las 23:59h de hoy, aqui

Un abrazo,
Hugo Lopez

P.D Dentro de este bonus también tendras todas estas lecciones:


https://leadmadness.club/
https://leadmadness.club/
https://leadmadness.club/
https://leadmadness.club/

Coémo trabajar los angulos de los anuncios en un lanzamiento

La estrategia completa del lanzamiento con webinar

La fase de investigacion previa que determinara el enfoque del webinar, de tus
contenidos, tus emails y anuncios

El checklist completo de las tareas del lanzamiento (con plantilla incluida para ti)

Y algo con lo que vas a flipar y donde la mayoria la CAGA en mayusculas:

e [a configuracion técnica de todo el embudo con Active Campaign (automatizaciones,
etiquetas, objetivos... todo)

Estas lecciones son completamente nuevas y tendras acceso a ellas si te unes a
LeadMadness hoy a las 23:59h.

Luego ya no estan disponibles.


https://leadmadness.club/
https://leadmadness.club/

5. FIN BONUS 48h

Asunto: Ultimas 3h para acceder a la formacion extra de lanzamientos con
webinar en directo

Pre-header: Un caso de éxito real.

Seré breve y directo.

En unas horas (a las 23:59h) la formacion en la que analizamos un lanzamiento real de
forma minuciosa y con el maximo detalle desaparece.

Asi que llegados a este momento...

Creo que solo hay tres opciones.

La primera:

Que ya lo tengas claro, pero te guste apurar hasta el ultimo momento.
(Eres de los nuestros).

Asi que simplemente, haz clic aqui para unirte a LeadMadness.

La segunda:

Que no te interese esta formacién (o unirte a un club privado en el que cada semana
accedes a una fuente casi inagotable de nuevas ideas de captacion de clientes potenciales).

Si es tu caso, puedes dejar de leer este email.

La tercera:

Que todavia tengas alguna duda en el tintero.
Asi que es tu caso, lee con atencion.
Porque en este bonus estamos practicamente 3 horas analizando de forma minuciosa y con

el maximo detalle con un lanzamiento con el que facturamos 31.808€ invirtiendo solo 3.000€
€n anuncios.


https://leadmadness.club/

Y cuando te hablo de forma “minuciosa” es que entramos de lleno en todos estos puntos:

Y si.

cémo organizamos todo el proceso de investigacion y los bloques en los que
estructuré todo el contenido.

Veras el paso a paso con Rubén a la hora de escribir la secuencia de invitacion,
bienvenida, activacion y venta

Una técnica que usé para incrementar el numero de asistentes al webinar (y no es
unicamente entregar un recurso gratuito a los que se queden hasta el final).

Un mapa mental con los 13 puntos criticos que te ayudaran a determinar la
estructura de la masterclass, las creatividades de tus anuncios y la secuencia de
email marketing.

La estructura exacta con los 10 correos de venta que Rubén planificé en mi
lanzamiento.

Por qué la secuencia de activacion es una de las mas importantes (y la vez mas
infravaloradas). Aqui empieza la siembra.

Como puedes enfocar el “email de carrito abandonado” sin tener que recurrir al tipico
“he visto que has visitado la pagina de ventas pero todavia no has terminado de dar
el paso”

Los angulos exactos que usé en mis anuncios para conseguir los leads por debajo
de la media

Las creatividades que usamos en las camparas de captacion de leads y en las de
remarketing.

Como crear todas las automatizaciones en Active Campaign del webinar (la parte
técnica con Rubén).

Una plantilla de optimizacion de webinars con la que entenderas lo importante que
es centrarse en cinco métricas para aumentar el retorno de la inversion.

¢ Qué hacer con las personas que no te han comprado? Te ensefaré la estrategia
gue usamos para conseguir pico extra de facturacion de 2.209€ sin invertir mas.

Este bonus...

Perfectamente podria ser una formacion en si (&



Asi que si ya lo tienes claro...

En este enlace puedes unirte a LeadMadness y tener acceso a este caso de éxito real.

Un abrazo,
Hugo & Rubén

P.D Arriba.



6. NO VEO LA DIFERENCIA
Asunto: La Sala de Despiece.
Pre-header:
Sea lo que sea que vendas, casi siempre te vas a enfrentar a estas 7 objeciones:
e No tengo tiempo.
e No me interesa.
e No es mi momento.
e Me parece caro.
e No fio de ti (o de tu oferta).
e No sé¢ si seré capaz de conseguirlo.

Y existe una mas que es esencial derribar para que la persona que esta leyéndote, entienda
el verdadero valor que tiene tu producto o servicio.

Esta de aqui:

No veo la diferencia con otras ofertas.

Bien.

Nuestro objetivo con este email es que entiendas por qué hay un bloque dentro de
LeadMadness que es muy dificil que encuentres en otras formaciones...

Membresias...
Incluso masters de +2.500€.
Veras.

Son muchas las personas que tienen_un pensamiento erréneo.

Creen que para vender mas y superar a su competencia, tienen que estar consumiendo
mas y mas contenidos.

Cuando la verdad es que...



Detras de esa “necesidad” de comprar un curso tras otro, se oculta un sindrome del
impostor impresionante.

e Falta de seguridad.

Y créeme que no lo vas a solucionar invirtiendo en formaciones que después no te aportan
nada y te dejan en la misma situacion.

Porque la realidad es que a veces:

No necesitas mas conocimientos.
Ni tutoriales.

Ni plantillas o recursos.

Lo que de verdad necesitas es ver negocios reales y entender:
e Donde estan fallando.
e Como pueden mejorar su sistema de ventas.
e Donde estan sus puntos de friccion.

En definitiva,,,

En qué estrategias de ventas tienes que poner el foco, y cémo
implementarlas.

Y aqui es donde entra en juego:

La Sala de Despiece.

A ver...

Imagina que cada mes tienes:

e La posibilidad de tener una consultoria gratuita de una hora con los dos.



e Acceder a la grabacion de la consultoria en la que analizamos un negocio real y
destripamos toda su estrategia de ventas.

e e proponemos mejoras, cambios en los anuncios, en sus correos, en eleccion de
los canales o incluso en el embudo.

e Anadimos documentos o recursos extra como calculadoras o PDFs.

Bien.
Pues eso justamente es la Sala de Despiece.

Lo que mas valoran los miembros que ya estan dentro del club y por donde ya han pasado
9 negocios.

&Y lo mejor de todo?
Que si entras a LeadMadness puedes ver las 12 +1 consultorias desde que abrimos el
club.
Te cuento cuales son:
e Sala 1: Analizamos un webinar automatizado.

e Sala 2: Estrategias para el sector inmobiliario.

e Sala 3: Analizamos la estrategia de ventas de un negocio que vende formacién para
ser disefiador de videojuegos.

e Sala 4: Definimos las bases y el foco donde un proyecto tiene que centrarse en
funcién de sus objetivos y recursos.

e Sala 5: Captacién de leads para una clinica estética.

e Sala 6: Embudos para vender formaciones de lactancia.

e Sala 7: Analisis de un webinar funnel en directo.

e Sala 8: Estrategias para vender servicios como freelance.

e Sala 9: La importancia de la optimizacion de cada fase del funnel.

e Sala 10: Analizamos una landing al completo y le proponemos todo tipo de mejorar
para mejor la conversion.



e Sala 11: Analizamos un embudo de ventas automatizado para vender membresias.

e Sala 12: Una consultoria en la que proponemos 4 estrategias muy efectivas para
llenar eventos presenciales.

e Sala 12 +1: Hacemos una analisis de los principales errores en captacion de leads
que hemos visto en todas las Salas de Despiece.

Te digo esto con absoluta seguridad:
No creo que encuentres esto en otras formaciones (o masters de mas de 2.500€)

Pero si no nos crees, es tan simple como que analices otros programas antes de tomar la
decision y lo compruebes por ti mismo...

En este enlace puedes unirte a LeadMadness y tener acceso (con el plan anual) a estas
12+1 sesiones.

Un abrazo,
Hugo & Rubén
P.D Esto es lo que opinan los miembros que estan dentro del club de estas salas:

Buscar testimonios.



7. NO TE CREO - TESTIMONIO O CASO DE EXITO

Asunto: Me estan copiando.....
Pre-header:

Te voy a contar algo con lo que lloré en anteriores ediciones del programa.
Una edicién muy especial, ya que salieron varios alumnos estrella.

Manana cierro plazas del prelanzamiento de la nueva a este precio y con pago fraccionado.

Ahi va:

«Es muy facil conseguir cosas si aprendes con Bego Romero, solo tienes que copiar.
Copia su mentalidad de constante aprendizaje.

Te hara falta porque Bego te atiborra a conocimientos desde el minuto 1. Ella ha quemado
pestanas frente a la pantalla trabajando y aprendiendo, y eso se nota en su formacion.

Copia su generosidad.

La de una persona que prioriza a sus alumnos y ayuda en todo lo que puede. Ya sea de la
formacion o ajeno a la formacion.

Te vendra genial copiar su valentia.

Porque tras aprender con Bego tendras que atreverte a probar todas las cosas nuevas que
has aprendido.

Y ademas sé practico, copia eso también.

Ya que es una persona muy orientada a conseguir resultados, sin pérdidas de tiempo, va al
grano.

A mi es lo que mas me gusta de ella.

Aunque me da un poco de coraje su juventud, porque al escucharla me pregunto...



“¢ Como puede saber tanto siendo tan joven?”
Y claro, la edad no se la puedo copiar.
Pero si se le puede copiar todo lo que sabe de marketing digital y disefio web.
De hecho tiene su programa donde lo enseria.

Si quieres aprender, renovar o mejorar tus conocimientos, Bego hace formaciones Uutiles y
100% libres de humos.

La que he hecho yo ha sido asi.»

Marcial
Responsable de marketing

Como decia al principio de este email, mafnana se cierran las plazas de la nueva edicion del
Programa Especialista en Disefio Web a este precio.

Y solo si entras antes de manana a las 23:49h podras optar al precio del prelanzamiento.
Después no.

Y solo asi podras pagar ahora la reserva y luego el resto.

Haz click aqui para reservar tu plaza.

Un abrazo,
Bego Romero

P.D. Si no quieres recibir mas emails de este Programa y seguir estando en mi lista, haz
click aqui y no te haré llegar ninguno mas.



8.1 TENGO DUDAS - FAQS (1)

Asunto: ¢ Alguna de estas preguntas es tuya?
Pre-header

Hay un email que no puede faltar en ningun lanzamiento porque esta pensado para aquellas
personas dudan si dar el paso o no.

Y aqui es donde esta realmente el dinero.
Veras.

Las personas que tienen claro que LeadMadness no es lo que buscan, ya han tomado la
decision.

No se van apuntar.
De hecho, deberian de dejar de leer este email ahora mismo.

Pero si estas pensando si formarte durante un ano por 397€ en estrategias de captacion de
leads y embudos de venta es una buena (o mala) inversion.

Presta atencion.
Porque es posible que alguna de estas 6 preguntas te la estés haciendo ahora mismo.

Te avisamos de que es un email largo, si tienes una duda en concreto simplemente ve a
buscar la tuya.

(Y si ya lo tienes claro, simplemente haz clic aqui mismo).

P1: ¢ A qué nuevo contenido voy a tener acceso durante los préoximos
meses?

Te cuento.
Cada mes tienes acceso a:

>> Una masterclass en directo con un experto en la que te ensefiara una estrategia de
captacion de leads muy concreta.



>> 3 nuevas pildoras de contenidos con lecciones de consumo rapido y directas al grano
(pueden ser de publicidad, email marketing, embudos de venta y/o estrategias organicas)
>> Un Mastermind Grupal de preguntas y respuestas en directo de 2 horas con los dos.

>> Acceso a la Sala de Despiece y la posibilidad de tener una consultoria gratuita con
Hugo y conmigo de 1h.

Todo eso cada mes.

P2: ;Cual es el nuevo contenido al que voy a tener acceso?
Estas son las proximas masterclass en directo de 2 horas a las que vas a tener acceso:

e Como escribir Stories adictivos en menos de 20 minutos para que logres conectar
con tu audiencia y generar ventas diarias con Eva Lépez

e Google Ads para presupuestos pequenos: como captar leads aprovechando cada
céntimo invertido Con Luis Flores

e Copywriting para titulares de paginas de venta (y captacion de leads) y microtitulares
para aumentar el valor percibido de tu oferta.

Y 0jo, que no son las tipicas clases en las que vienen a venderte su libro.

Son sesiones directas al grano para que salgas y ya puedes aplicar un concepto, ademas
de preguntar en directo cualquier duda que tengas.

Ademas, también vamos a publicar estas nuevas pildoras:

e Como crear nuevos lead magnet cada dos semanas para disparar tu captacion de
leads organicamente.

e 4 configuraciones esenciales que debes de dominar en campafas de lead
generation en meta ads.

e 3 tipos de emails muy potentes (y esenciales) en toda secuencia de ventas.
&Y lo mejor?

Maifana mismo tienes la primera mastermind grupal de preguntas y respuestas en
directo.



(Queda grabada)

P3: ¢ A qué contenido tengo acceso nada mas entrar?

Pregunta clave.
Porque nada mas entrar a LeadMadness ya tienes acceso a:

e 16 masterclass en la que veras una técnica concreta de captacion de leads y
embudos de venta.

e 76 pildoras directas al grano de funnels, email marketing, ads y contenidos
estratégicos.

e 15 mastermind grupales que ya hemos tenido minutadas.

13 sesiones de la Sala de Despiece en la que analizamos proyectos reales.

Poca broma.

P4: ;Qué tipo de soporte voy a tener?

Aver...

Entenderas que por 397€ al afio no te podemos dar un soporte personalizado.
Seria imposible de gestionar.

Por eso hacemos una mastermind grupal de preguntas y respuestas en directo cada mes de
2 horas.

Ahi si que nos puedes preguntar cualquier duda de captacion de leads a los dos.
(Y nos mojamos con las respuestas).

Ademas...

En estas sesiones no solo resolvemos dudas.

Piensa que LeadMadness es nuestro laboratorio privado donde:



>> |deamos.
>> Probamos y
>> Documentamos

Todo tipo de estrategias de captacion de leads y embudos de venta y cualquier técnica
nueva que probamos, es aqui donde la contamos.

(A eso sumale que tienes acceso a un Canal de Discord donde ya estan mas de 364
miembros).

P5: ; Puedo darme de baja cuando quiera?
Por supuesto.
Cuando quieras lo puedes hacer.

Ahora bien, si vuelves a entrar es posible que las condiciones sean diferentes (como el
precio).

P6: ;¢ Es una buena inversion unirme a vuestro club?

A ver...

Qué te vamos a decir nosotros que te estamos enviando unos cuantos emails para que
entiendas todo el valor que tiene formar parte dentro de este club... &

Es una pregunta muy muy abierta.

Asi que para darte una buena respuesta prefiero dejarte con un testimonio que nos dejo
esra semana Maribel de (crecimientopersonalcreven. com ) en el Canal de Discord:

Escribimos solo para compartiros que esta tarde tuvimos nuestro webinar de lanzamiento
del programa high ticket que tenemos.

Hemos aplicado infinito de lo que nos habéis ensefiado, incluida la sala despiece y es
bestial como funciona.

De corazén mil gracias por este conocimiento tan tan practico y que da resultados.



Estamos que no nos lo creemos. Ya en el directo hemos tenido una conversién a ventas del
25%.

Y ahora vamos a seguir aplicando lo que nos ensefiais tanto en email como con la
grabacion....A ver si el ratio mejora que ya asi como esta nos tiene megafelices.

Por supuesto os hemos nombrado en el directo diciendo que todo lo de embudos lo hemos
aprendido de unos crack tan grandes como @rubenmanez y @hugolopez .

Gracias de corazdén!! | tirititi y encina lo divertido que esta siendo todo el proceso de
aprendizaje y aplicacion.

Compartiremos el resto de ratios roi, roas. ...cdo terminemos el lanzamiento por si aporta al

=

resto de comunidad y podemos asi devolver algo de lo mucho que nos habéis dado. “**

Juzgalo tu mismo.

Y después de este largo y extenso email...

Si ya tienes tus dudas resueltas, en este enlace puedes unirte a LeadMadness antes de que
suba el precio.

Un abrazo,
Hugo & Rubén

P.D Te recuerdo lo que va a pasar cuando sean las 23:59 de hoy:

e Sube el precio de LeadMadness (y te aseguramos que no estara tan barato como

hoy, solo seguira subiendo).

e Ya no tendras acceso a todas las actualizaciones futuras del nuevo moédulo de

lanzamientos digitales que acabamos de lanzar.

P.D2 Arriba.



8.2 TENGO DUDAS - FAQS (2)

Asunto: ¢ Te has dejado alguna de estas 6 preguntas?
Preheader: Cierro plazas en horas.

Este email es el “justificador”.

Si no tienes ningun tipo de interés en entrar en TikTok Ads Génesis, no pierdas tiempo
leyéndolo.

Pero si tienes dudas...

Si quieres hacerlo pero hay algo que te frena y estas esperando algun motivo que te dé el
impulso...

Ese motivo es este email.

Porque voy a darte respuesta a las preguntas que (s€) que mas os hacéis en este
momento.

Veras.

1 - ¢ Necesito tener experiencia previa en TikTok Ads? ¢ Es
demasiado avanzado?

El programa es avanzado, si.
Pero lo tienes TODO aqui dentro.

Desde 0 a 100 te voy a contar mi metodologia completa desde la estrategia, la parte
creativa, la parte técnica, y la medicion y escalado de campanas.

No necesitas tener experiencia previa haciendo campafias en TikTok.
Eso si...
Cuanta mas experiencia haciendo anuncios, mejor.

De hecho es muy posible que estés hasta las narices de Meta y tengas ganas de explotar
este canal.



Si nunca has hecho anuncios en ningun canal, puedes tranquilizarte que tendras todo mi
apoyo y conocimientos para empezar aunque cueste un poquito mas al principio.

2 - ; Puedo pagarlo a plazos?

Tienes todas las facilidades.

e Sieres de Espafia, tendras que hacer clic en “Ver mas” y seleccionar el método de
pago de Sequra.

Tienes 3, 6, 9 y 12 meses como opcion.
A 12 meses se te queda solo en 53,51€ al mes.
e Sieres de México, Colombia, Chile o Peru tendras que seleccionar la opcion de

pago de «tarjeta de crédito» y segun tu banco veras las opciones de financiacién ahi
mismo.

3 - ¢ Tengo garantia si no es lo que busco?

Por supuesto.

Desde que entras al programa, tienes 14 dias para probarlo y solicitar la devolucion si no te
convence.

Eso si.
No me vale entrar, consumir todo el contenido posible y luego salir...

Para solicitar la devolucion, no puedes completar mas de un 15% de la formacién (la propia
plataforma te va indicando ese porcentaje)




4 - ; Cuando se acaba el acceso al contenido? ;Voy a tener acceso
a todas las actualizaciones?

Nunca.

Uno de los bonus de esta edicion (y no creo que se mantenga a la préxima) es que no solo
tendras acceso de por vida al contenido del programa, sino también a las actualizaciones.

Aprecia esto.

Como media buyer, una de mis mayores obsesiones es la actualizacion y el testeo.
Probar nuevas metodologias, angulos publicitarios y estrategias constantemente.
Quien se forma conmigo, sabe que no necesita comprar otra formacién después.

Porque lo vas a tener todo aqui.

Siempre.

5 - ¢ Qué soporte tendré si tengo dudas durante la formacién?

Si me conoces o has hecho alguna de mis formaciones, ya lo sabes.
Me entrego al 100% a mis alumnos en cuanto a soporte.

Y en TikTok Ads Génesis vas a tener 3 canales para preguntarme todas las dudas que
necesites:

e En la seccion de comentarios de cada leccion.
e En el grupo privado de Telegram conmigo y tus comparieros.

e En las sesiones en directo especificas que he programado para conectarnos y daros
feedback de todo.

Si tienes dudas durante el programa es porque vas a tu rollo y pasas de aprovechar todo
eso.




6 - ¢ Me prometes que TikTok Ads es rentable y esta demandado
como servicio?

Las comparaciones son odiosas.
Y hay mucha gente que tiene la mala costumbre de: blanco o negro.

Es cierto que en Meta hay todavia muchas mas conversiones y mas usuarios a los que
impactar.

Pero también es cierto que esta muchisimo mas saturado.

TikTok es la plataforma que mas ha crecido en menos tiempo, y te puedo asegurar que los
costes y las conversiones no tienen nada que envidiar a Meta.

Ademas.

Te aseguro también que muchisimos negocios estan empezando a querer invertir en TikTok
Ads...

&Y el problema?
Que NO encuentran a profesionales o agencias especializadas para ello.
Hay una situacién de mucha demanda y poca oferta.

Y no sé cuanto durard... porque es obvio que llegara al mismo punto que Meta, pero desde
los 16 afios yo siempre he sido una persona de aprovechar oportunidades.

Tienes todo lo que necesitas para exprimir el potencial de TikTok Ads aqui dentro.

Y nada mas.

Si ya tienes el impulso gque necesitabas, unete a TikTok Ads Génesis con todos los bonus y
condiciones especiales ahora, antes de que sean las 23:59h

Un abrazo,
Hugo Loépez

P.D A las 23:59h desapareceran todos estos bonus extra que tendrias de regalo con la
formacion si te unes ahora:



e I\ Nuevo bonus especial: Toda la estrategia que hay detras del lanzamiento de
TikTok Ads Génesis (anuncios, email marketing y WhatsApp).

e Un curso completo de CapCut para editar de forma profesional (y facil) tus videos.
e Una formacién de Google Analytics 4 para media buyers.
e 3 sesiones grupales en directo conmigo para preguntarme lo que necesites.

e 2 masterclass exclusivas con 2 expertos (tendras a una persona del equipo de
TikTok Ads Espafia para que nos cuente todas las novedades y mejores practicas).

e Acceso a un grupo de Telegram privado donde te doy soporte constante y podras
hacer networking con tus comparieros.

e Acceso a la formacién y a las actualizaciones que haga DE POR VIDA.
Lee bien esto:

Desde 53,51€ al mes por tener acceso de por vida a mi metodologia de compra de trafico
en TikTok y todas estas formaciones extra.

Sinceramente. ..

La mayoria (no sé si tu) se gasta eso y mas en Netflix, Disney, Amazon Prime, HBO y la
cuota del gimnasio.

Y no le saca ningun partido.

Unete a TikTok Ads Génesis antes de las 23:59h, y te ayudaré a convertirte en especialista

en esta plataforma publicitaria.




9.1 EMAIL - BONUS GENERALES

Asunto: & En - de 4h cierro plazas y desaparecen estos bonus
Preheader: (empieza la cuenta atras)

*** Un breve recordatorio ***

En menos de 4 horas cierro inscripciones de LeadMadness y desaparecen los bonus exclusivos de
este lanzamiento.

Si ya lo tienes claro, haz clic en este enlace vy te veo dentro.

Sigo con el email.

Si estas pensando en unirte a TikTok Ads Génesis pero tienes dudas, lee con atencion este
email.

Porque aunque en estos dias te he estado contando todo lo que incluye el programa con:

e 7+ 2 mddulos en los que te ensefio mi metodologia exacta para hacer anuncios
rentables en TikTok Ads.

e Acceso a mas de 10 plantillas de analisis de anuncios, hooks, construccion de
avatares, guiones de anuncios, calculadoras y checklist.

e Posibilidad de financiar hasta en 12 plazos (maxima flexibilidad).
e 14 dias de garantia para ver como es la formacion por dentro.

e Soporte en la plataforma y acceso a un grupo privado de Telegram conmigo y tus
compaferos.

e Acceso de por vida a todas las actualizaciones y extras que afiada (no sé si esto lo
voy a seguir incluyendo en proximos lanzamientos).

Creo que hay algo mas que debes de saber.

Porque aunque te he ido hablando de las formaciones extras a las que puedes tener acceso
si te unes a TikTok Ads Génesis antes de las 23:59h...

No he entrado mucho en detalle en ellas.

Te hablo de estos bonus (muy muy potentes):


https://tiktokadsgenesis.com/

BONUS 1: 2 MASTERCLASS EXTRA MUY POTENTES

Esto a mi me parece brutal.

Porque he conseguido que una persona del equipo de TikTok Ads Espafia venga a dar una
clase de 2 horas en directo.

Una sesion en la que te van a ensenar:

e Las mejores practicas para invertir en TikTok Ads.

e Todas las novedades que van a anadir (y que puedan contar).
Y repito.
No es ningun freelance o agencia.

Es una persona que esta dentro del equipo y que tiene a su alcance mucha mas
informacién que el resto de mortales.

Pero eso no es todo.

En la otra masterclass voy a traer a Herman Velayos (Global Strategy & Innovation Director
en Ads Murai, una de las agencias de PPC mas punteras) para que te ensefie desde dentro:

Todo lo que tienes que saber sobre la planificacién campanas de TikTok Ads con clientes en
el sector de agencias de marketing.

Insisto.

Las dos son en directo, podras hacer preguntas y la informacién que vas a conocer aqui ya
justifica mas que de sobra que te unas.

Pero eso no es todo.

BONUS 2: 3 SESIONES EN DIRECTO CONMIGO

En noviembre, diciembre y enero vas a tener 3 sesiones intensivas y en directo (quedaran
grabadas) en las que me podras preguntar cualquier duda que tengas.

Repito.



Cualquier duda.

Me da igual si es a nivel de creacién de anuncios, estrategias, segmentaciones, medicion o
escalado.

Que voy a estar en directo dando respuesta a cualquier duda o freno con el que te hayas
encontrado a la hora de hacer camparfas ganadoras.

Si ya lo tienes claro, haz clic aqui y te veo dentro de TikTok Ads Génesis.

BONUS 3: ACCESO A UNA FORMACION DE CAPCUT, GOOGLE
ANALYTICS 4 Y LOOKER STUDIO

Nada mas entrar en TikTok Ads Génesis vas a poder ver:

e Una masterclass de CapCut con Estefania para que entiendas las principales
funcionalidades de esta herramienta (interfaz, menus, audio, textos y subtitulos) pero
también para que aprendas a hacer videos al estilo Green Screen.

e Una masterclass de Google Analytics 4 para media buyers en la que veras desde la
implementacion técnica de GA4, hasta eventos, conversiones y los informes para

analizar tus campafias.

e Una masterclass de Looker Studio cono Jorge Marquina con la que sabras hacer un
dashboard minimo viable para interpreta los datos de una forma mucho mas visual.

Sigo.

NUEVO BONUS 4: DESCUBRE COMO HA SIDO TIKTOK ADS GENESIS
POR DENTRO

Y el broche final es un nuevo bonus que he afadido en el que junto con Rubén Manez te
vamos a analizar y diseccionar con el maximo detalle toda la estrategia de ventas de este
lanzamiento.

Desde:

e La estructura de las campafas en Meta Ads, TikTok Ads, Twitter Ads y YouTube Ads.

e Todos los angulos y conceptos creativos detras de la campana.



Hasta:

e |a estrategia detras de los Grupos de Whatsapp, una automatizacion ultra potente
con ManyChat.

e |a estrategia de email marketing al completo con todas las secuencias (anticipacion,
invitacion, bienvenida, activacion y venta).

En pocas palabras...

Una formacion extra para lanzamientos con webinar que va a ser ultra potente porque me
voy a mojar y te voy a ensefar todo lo que hay “detras de escenas”

Te compartiré absolutamente todo.

Y ahora si, la pelota ya esta en tu tejado.

Si quieres unirte a TikTok Ads Génesis y acceder a todos estos bonus, haz clic en este
enlace.

Nada mas.
Un abrazo,

Hugo Lépez

P.D Aqui puedes ver los testimonios que estan dejando los alumnos que han decidido unirse
a TikTok Ads Génesis.



9.2 EMAIL - CIERRE SUBIDA PRECIO

Asunto: Tira el chicle y entra.
Preheader: En XX horas pierdes el descuento.

Mira que te gusta, eh =

Me refiero a estirar el chicle y hacerte de rogar.

Fuera bromas.

En menos de X horas elimino por completo ese descuento tan jugoso que tienes para
entrar a mi nueva formacion.

A partir de las 12 de la madrugada su precio asciende a 250€.
Asi que una de dos...
e No tienes ningun interés en ahorrar tiempo y hacer campafas publicitarias mucho
mas potentes con menos esfuerzo.
e Te dormiste en los laureles y te entra el sudor nervioso ahora, porque te das cuenta
que tienes X horas para acceder por solo 97€.
Ambas opciones estan bien.
No te preocupes.
Porque ni juzgo a los desinteresados, ni juzgo a los despistados...

Y estas a tiempo aqui.

Ahora hablandote en serio, vengo a decirte TODO lo que vas a encontrar nada mas entrar
en mi nueva formacion de:

Inteligencia Artificial y Chat GPT aplicada a campanas
avanzadas de publicidad online.



Empezaras con una leccion practica sobre consejos de cédmo exprimir al maximo la
herramienta (12 minutos)

Te ensefaré como realizar una investigacion profunda de tu publico objetivo y buyer
persona con 2 prompts brutales (lo méas preciso que hayas visto hasta ahora) (15 minutos)

Luego veras como analizar los anuncios de tu competencia combinando Chat GPT
con otra herramienta de IA poco conocida y muy potente (8 minutos)

Como analizar las landings de venta y captacion de la competencia y extraer los
angulos, puntos de dolor y objeciones que estan tratando para mejorar aun mas tu
mensaje (7 minutos)

Como analizar las resefias y comentarios de Amazon para saber las quejas y
motivaciones de los compradores y extraer ideas (5 minutos)

Como trabajar los angulos de venta de forma mucho mas avanzada con el Avatar de
las 5W (11 minutos)

Veras coémo trabajo mis guiones de ads utilizando copywriting frameworks en Chat
GPT, para que puedas hacerlo igual (13 minutos)

Incluso otra forma de redactar guiones, con mi metodologia por bloques (12 minutos
para flipar)

Como crear tus guiones de video ads en base a otros guiones que te han inspirado,
pero sin apenas escribir... Con una herramienta de |A (6 minutos)

Como crear hooks GANADORES, si... en mayusculas, porque Chat GPT te va a
sorprender si sabes qué prompts usar (6 minutos)

Como generar copys ganadores para potenciar tus anuncios de Meta y TikTok (12
minutos)

Como redactar copys ganadores para tus campanas de Google Ads, Youtube,
PMAX... (7 minutos)



e Como generar cientos de variaciones de tus ads brutales combinando IA y Canva (9
minutos)

e \eras un caso real para configurar pixeles de seguimiento con Google Tag Manager
(6 minutos)

e Como analizar el rendimiento de tus campafas en cuestion de segundos, con IA (5
minutos)

e Mi truco para perfeccionar cada vez mas un prompt y obtener una mejor respuesta,
totalmente adaptable a cualquier sector (4 minutos)

e Como crear voces en OFF superrealistas con IA para los guiones de tus anuncios
(10 minutos)

¢ En total?

148 minutos de contenido puramente practico y aplicable
desde el momento en que lo estas viendo.

Créeme que va a ser mucho mas.
Voy a ir ampliando y actualizando contenido, y vas a tener acceso a todo.

Pero ahora mismo... Todo eso es lo que tienes esperandote, listo para que lo apliques en tu
negocio o el de tus clientes y flipes con los resultados que arroja.

Mira.

Si yo he tardado solo 2 horas y 40 minutos en explicarte toda mi metodologia y ensefartela
en vivo y en directo, compartiendo pantalla con Chat GPT...

¢, Cuanto tiempo puedes tardar tu en definir tu estrategia publicitaria, tus ads, tus guiones y
montar tu campana?

Pues eso.



Estoy practicamente regalando mis conocimientos y solo tienes X horas para
aprovechar.

Todo lo que hayas visto de Chat GPT hasta ahora...
Te va a saber a muy poco cuando veas lo que he investigado y creado este ultimo afio.

(Y lo digo porque estoy orgulloso)

Aqui para aprovechar el 60% de descuento por estar en la lista prioritaria antes de las
23:59h

Un abrazo,
Hugo Loépez
P.D Mi metodologia para usar Chat GPT y hacer campafias potentes en mucho menos
esfuerzo y tiempo, la tienes:
e Ahora por 97€.

e Después de las 23:59h, sube a 250€.

Como no aproveches este 60% de descuento y quieras entrar despueés, es para echarse a
llorar.

Ahorrate 153€ aqui



9.3 EMAIL - CIERRE SUBIDA PRECIO + BONUS

Asunto : Esta oferta se autodestruye en 4 horas (y sube el precio)
Ultimo email y directo al grano.
En menos de 4 horas sube el precio para acceder a LeadMadness Club.

A partir de las 23:59h entrar a nuestro club privado de captacién de leads & embudos de
venta pasara a valer 397€ a 497€.

(Sip, sube en 100€)

Asi que si ya tienes claro que quieres empaparte de nuestra metodologia de captacion,
gestion y cierre de clientes potenciales...

Haz clic aqui y nos vemos manana en la primera mastermind grupal de preguntas y
respuestas en directo.

(Quedara grabada).

Pero si hay algo que te frena y que te impide dar el ultimo paso...

Entonces quédate con nosotros porque te vamos a explicar con todo tipo de detalle la
brutalidad de contenido a la que vas a tener acceso.

Esto de aqui:

e Acceso a todas las Masterclass, Pildoras, Sesiones de P&R y Salas de Despiece
que hasta ahora hemos creado y subido hasta la fecha.

e 12 clases intensivas y en directo con expertos invitados (1 al mes)

e 36 nuevas pildoras de técnicas muy concretas de email marketing, embudos de
venta, publicidad online y contenidos.

e 12 sesiones de mastermind grupales en directo para que nos hagas tus dudas de
estrategias de captacion de leads.

e 12 consultorias privadas con nosotros (1 al mes), que elegis vosotros entre todos los
proyectos y puedes salir ganador (la Sala de Despiece).

Y por supuesto:



e @ Bonus 1: Acceso a una biblioteca con mas de 50 recursos (plantillas, PDF,
mapas mentales, automatizaciones, calculadoras).

e @ Bonus 1: Acceso a la biblioteca de preguntas con todo el contenido filtrado y
ordenado.

e @ Bonus 2: Formacion de introduccion a Active Campaign.

Ahora bien...

A las 23:59h no solo sube el precio, también dejaras de tener acceso al nuevo médulo de
lanzamientos digitales (con todas las actualizaciones futuras).

Y esto es la bestialidad que vas a encontrar dentro nada mas unirte:

ESTRATEGIA 1Y 2: LANZAMIENTOS POR LISTAS PRIORITARIAS Y
LANZAMIENTOS METEORICOS:

Vas a ver:

e La técnica de division de la listaen 4 y 2 trozos con la que con la que puedes validar
tu oferta (incluso sin haberla creado)

e Una secuencia esencial (que casi todos pasan por alto) con la que vas a conseguir
calentar a una persona para que quiera pagar incluso antes de ver el precio.

e \eras en detalle todos los emails de venta para esta estrategia.

e Como exprimir una de las paginas mas desaprovechadas de todo el lanzamiento
para conseguir un nuevo canal de impacto gratis.

e El poder de los Grupos de WhatsApp para aumentar la prueba social y elevar el nivel
de escasez y urgencia.

ESTRATEGIA FUNNEL WEBINAR: 3 CASOS DE EXITO DOCUMENTADOS
DELAALAZ



Tienes:

El planteamiento de todo el webinar en directo y un documento con mas de 100
tareas a la hora de hacer este tipo de lanzamientos (checklist, plantillas,
calculadoras...)

Los enfoques creativos de todos los anuncios que nos han permitido conseguir.

Las métricas personalizadas que deberias de crear para medir la rentabilidad de tus
anuncios.

Acceso a todas las secuencias de emails (anticipacion, invitacion, bienvenida,
activacion y venta) y al documento con todos los correos.

Las automatizaciones que hemos aplicado en Active Campaign desde dentro.

Qué estrategia implementamos después del lanzamiento para aumentar las ventas
sin invertir mas en trafico.

Y ahora si.

Tu deci

des si te unes a LeadMadness Club.

Porque en unas horas cerramos inscripciones y el plan anual sube 100€.

Asi que si ya lo tienes claro...

En este enlace puedes unirte a nuestro club privado de captacién de leads & embudos de

venta.

Un abrazo,
Hugo & Rubén

P.D Arriba.






